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<« GVT Destaques do 2T07

—> (Crescimento acelerado, com qualidade e melhoria das margens

Linhas em Servigo (LIS) aumentaram 32,4% comparado ao 2T06, atingindo um total de 1.093
milhoes de LIS, representando uma adicao liquida de 64.822 LIS no 2T07

Crescimento de 28,3% da Receita Liquida, comparado ao 2T06, atingindo R$ 233,9 milhdes:

e Receita Liquida de Servigos de Proxima Geragao (NGS) cresceu 81,3%, atingindo
R$ 44,4 milhoes, representando 19,0% da receita total

e Receita Liquida de servicos baseados em LIS GVT cresceram 33,8%, atingindo
R$ 202,9 milhoes

EBITDA cresceu 39,3%, comparado ao 2T06, atingindo um total de R$ 82.5 milhdes
Aumento da Margem EBITDA de 32,5% para 35,3% comparado ao 2T06
Lucro liquido atingiu R$ 43,1 milhdes, comparado a um prejuizo liquido de R$ 62,2 milhdes no 2T06

Investimentos somaram R$ 77,5 milhdes no 2T07 (excluindo-se R$ 19,8 milhOes relacionados a
aquisicao de Backbone de IP), comparado a R$ 40,1 milhGes no 2T06, representando 33% da receita
liquida. Esse crescimento foi devido ao maior investimento em capacidade de acesso para suportar o
elevado crescimento



Receita Liquida e LIS

" Receitas liquidas aumentaram em 28,3% no 2T07, comparado ao crescimento de 25,2% no 1T07 e 17,5%
durante o ano de 2006. O maior crescimento é devido a expansao da rede e lancamento de novos produtos e
servicos, que levaram a um crescimento no volume de novos de clientes, aumento do ARPU (receita média por

usuario) e share of wallet por cliente.

= O aumento de receita nas UNs Varejo e Corporativo foram os principais drivers de crescimento no 2T07, enquanto
a receita do segmento Internet ficou praticamente estavel, sendo negativamente afetada pelas mudancas nas
tarifas de interconexao, apesar do crescimento do trafego e da base de clientes comparado a 2T06.

= LIS apresentou elevagao de 32,4%, com maior crescimento em linhas NGS (servicos de proxima geracao)

Receita Liquida por Unidade de Negdcio LIS por Produto
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Receita Liquida

Maior Crescimento nos Segmentos Mais Atrativos

= Receita de NGS cresceu em 81,3%, comparado ao 2T06 e atingiu 19% do total da receita liquida,
comparado a 13% no 2T06, devido principalmente ao crescimento de banda larga e servicos VoIP;

= Servigos baseados em LIS GVT — os segmentos de servigos mais atrativos cresceram 33,8% comparado

ao 2T06.

Receita Liquida por Produto
(em R$ Milhoes)
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— z GVT Unidades de Negocio Varejo e PME

Crescimento do ARPU - Aumento de Vendas de Pacotes Integrados e
Mensalidades Fixas
= Crescimento do ARPU em 13,3% comparado ao 2T06, deve-se a melhoria dos pacotes de servigos e

mensalidades. Adicionalmente, a média de clientes por LIS cresceu para 1,85 linhas por cliente,
comparado a 1,65 linhas por cliente em 2T06.

= A parcela fixa da receita, comparada ao total da receita continua a crescer e atingiu 62% no 2T07

= Penetracao da Banda Larga atingiu 44%, comparado a 27% no 2T06, devido as vantagens competitivas
apresentadas pela GVT neste segmento.

Receita Média por Cliente %o de Clientes Penetracao de Banda Larga em LIS
(ARPU) com Pacotes Clientes Varejo /PME (em milhares)
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- i GVT Unidade de Negdcios — Corporativo

Crescimento Maior fora da Regido I

= A Unidade de negdcios Corporativo esta focada em aumentar o market share fora da Regiao II,
principalmente em duas das principais localidades do Brasil: Sao Paulo e Rio de Janeiro

= Crescimento significativo fora da Regiao II - 66,0%

Receita Liquida — Coporativo por Produto Corporativo - Receita Liquida por Regidao
(em R$ Milhoes) (em R$ Milhoes)
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<l GVT Unidade de Negdcios - Internet

= O Servico de VolP (VONO) para clientes residenciais e pequenas empresas, continuou a crescer rapidamente, atingindo
38.017 LIS ao final do 2T07, comparado a 13.580 LIS ao final do 2T06, solidificando posicao de lideranca em servigos
VolIP no Brasil

= Receita do POP, o ISP da Companhia, reduziu em 13,8%, apesar do crescimento de 10% no trafego de internet discado.
Tal reducao deve-se a diminuicao na tarifa de interconexao (TU-RL) e a modificacao da tarifa em horarios de pico e fora de
pico. Apesar da mudanca nao ter afetado a GVT como um todo, isso impactou negativamente o POP e positivamente as
unidades de negodcios Varejo e Corporativo. Essa mudancga na TU-RL é a ultima para os préximos anos, 0 que assegurara
tarifas de interconexao (TU-RL) estaveis

= Desde o langamento do servico de banda larga do POP em marco de 2007, este atingiu 23.667 clientes no final de 2T07.

Trafego POP em Linha Discada Receita Liquida de Internet
(em Milhdes) (em R$ MilhGes)
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25 Custos e Despesas

< s G VT Disciplina Financeira na Busca Continua da Otimizacdo de Custos

= Custo dos Servicos Prestados cresceram 18,5%, em razao do aumento de 34,6% dos gastos com interconexao e 49,1%
em /eased lines. Um dos principais componentes do custo de interconexdo é proveniente de ligacdes de fixo para mével
(VU-M), que tiveram crescimento de 37,8% no 2T07. Este aumento deve-se ao crescimento do trafego de fixo para
movel dos nossos clientes em 36,7%. O crescimento em leased lines em 49,1% é devido principalmente ao aumento dos
custos de Backbone, que por sua vez esta correlacionado ao aumento da receita de NGN.

®* Em junho de 2007, a Companhia completou seu primeiro contrato de IRU** para Backbone de IP internacional, o qual
promovera uma reducao de custos com backbone (utilizando a capacidade total, esse contrato ird proporcionar em uma
economia anual de aproximadamente R$ 6,0 milhoes).

= Despesas G&A (Gerais e Administrativas) aumentaram em 1,7%, enquanto despesas com Vendas e Marketing
aumentaram 33,4%, alinhado com o crescimento do LIS em 32,4%.
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AL GVT

Lucro Bruto e EBITDA

Crescimento Rentavel

® Crescimento nas margens bruta e EBITDA, ocorreram devido ao aumento da receita de produtos de
maior margem e otimizacao de Custos e Despesas

(em R$ Milhoes)
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Lucro Liquido

= Lucro antes dos impostos atingiu R$ 65,7 milhdes em comparacao ao prejuizo liquido de R$ 70,9 milhdes
no 2T06, representando um crescimento de R$ 136,6 milhdes. Esse crescimento é em razao do aumento
do EBITDA em R$ 23,3 milhdes e o maior resultado financeiro de R$ 114,3 milhdes, em razao da
melhoria do cambio, menor nivel de endividamento e receita financeira gerada pelo processo do IPO.

RESULTADO FINANCEIRO

R$ milhoes 2T06 2707
Receita Liquida 182.310 233.942
EBITDA 59.246 82.508
Despesas Financeiras (82.011) 32.310
Variacdo Cambial

Despesas Financeilras
Lucro (prejuizo) antes de impostos
Lucro liquido (prejuizo) [ 43.109 |

10
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CAPEX e Fluxo de Caixa

Aceleracao do Investimento Baseado em Crescimento

= O CAPEX aumentou devido aos maiores investimentos em capacidade de acesso para dar suporte ao crescimento — 24%
na rede de fibra/cobre e 138% de crescimento em acesso build-out comparado com o 2T06.

= A Companhia completou sua primeira aquisicao de Backbone IP Internacional, através de um contrato de IRU, para dar
suporte ao crescimento em banda larga e reduzir custos de 7/P. Baseado nesta aquisicdo, os custos unitarios serao
aproximadamente 70% menores do que o custo unitario do aluguel. A Companhia planeja continuar a busca por novos

contratos para aumentar a cobertura pelo seu proprio Backbone.

= O Capex, como percentual das receitas atingiu 33%, enquanto o CAPEX de manutencao representou 1% do total das

receitas.

CAPEX Historico (em R$ Milgges)
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Rede de Fibra (Km) 2.140 2.510 17%
Rede de Cobre (Km) 8.753 10.997 26%
Total (Km) 10.893 | 13.507 24%
Edificios Conectados 33.760 40.917 21%
Novos Acessos Construidos| 26.710 63.570 138%

Fluxo de Caixa (EBITDA — Capex) (em R$ Milhées)
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’ g GVT Destinacao dos Recursos do IPO

PROSPECTO em 15 de ATUAL em 30 de junho
Em R$ Milhoes fevereiro de 2007 de 2007
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Evolucao do Preco das Acoes

Performance GVTT3 Composicao Acionaria
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<l GVT Resumo

— GVT estda bem posicionada para o crescimento do market share e receita,
principalmente devido ao segmento de servicos de proxima geragao em virtude de:

= Rede e Plataforma de TI superiores
= Produtos de alta competitividade e alta qualidade em servicos

= Grandes oportunidades mercadologicas, com forte potencial de crescimento na Regiao II e
fora da Regiao II

= Melhor cobertura de rede para absorver a demanda
= GVT é a Unica alternativa relevante as operadoras em todas as regioes

— Qs potenciais cenarios relacionados a seguir, podem melhorar substancialmente o atual
modelo financeiro da GVT:

= A portabilidade numérica sera efetivada a partir do segundo semestre de 2008 conforme
definido pelo 6rgao regulador. A mudanga do numero telefonico é a maior barreira para a
GVT adquirir um novo cliente

=  Reducao da tarifa de interconexao fixa-mével — a GVT em virtude das tarifas excessivas e
injustificadas, submeteu reclamagdes ao CADE, SDE (Secretaria de Defesa Economica) e a
ANATEL

= AquisicOes de backbone — aquisicao adicional de ativos para melhorar a margem operacional
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Relacoes com Investidores

Gizele Rigoni
Rosangela Sutil de Oliveira
Karlis Kruklis

Fone.: (+55 41) 3025-9900
E-mail; ir@gvt.com.br
IR website: www.gvt.com.br/ri




