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DESCOMPLIQUE
COM A BEMATECH

Nota Importante

Algumas afirmacgbes nesta apresentagcdo podem ser projecbes ou afirmagdes sobre
expectativas futuras. Tais afirmacbes estdo sujeitas a riscos conhecidos e
desconhecidos e incertezas que podem fazer com que tais expectativas ndo se
concretizem ou sejam substancialmente diferentes do que era esperado. Estes riscos
incluem entre outros, modificacbes na demanda futura pelos produtos da Companhia,
modificagcbes nos fatores que afetam os precos domésticos e internacionais dos
produtos, mudancas na estrutura de custos, modificacbes na sazonalidade dos
mercados, mudancas nos pregos praticados pelos concorrentes, variagbes cambiais,
mudangas no cenario politico-econdémico brasileiro, nos mercados emergentes e

internacional.
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Visao Geral e Estrategia Bematech
Marcel Malczewski - CEO
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Crescimento consistente através de diversos ciclos econdmicos...

Criando uma Base Sélida Fortalecimento das Bases para o Crescimento

1990: Fundagao IPO e Aquisicao
Rentech
1991: Angel Investors Aquisicdes da |
Gemco e GSR7
1992/1995: Automacéo de ﬁﬂ L
Bancos ,
Projeto
One-stop-shop
1996: BNDES / Automacao do 21,0%
Varejo
21,8%
1997: Software Partners
2001: Praticas do Novo
Mercado
17,8%
112
12,5%
_| I . . . l I |
1990’s 2001 2002 2003 2004 2005 2006 PF |_| 2007 E
I Receita Liquida (R$ mm) EBITDA Ajustado (R$ mm) e Margem EBITDA Ajustado (%)

Note:
*PF = Pro-forma E = Estimado = Guidance
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Objetivos

dgirmernilar & rentatelidackes &

ahcidnsia do AR " Produtos

Solugdes integradas
Estrategia ot de automagho
VRS comercial para o Vare,
de Crescimento in lusnndo hardware.
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Vanlagem Clientes
Campetitiva
e @ waregisias de
= Lidderanca e reconheciments pequenas ¢ médio
b Maarch poete
= Canal de distribuicda

Provedor lider de solugoes
de automagao comercial para
o varejo incluindo Hardware,

Software e Servigos

Relacionados.
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Manutengio
Help desk

Conveniéncia de solucdes
Cross Selling completas de um unico Escala
fornecedor
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Comercial para o Varejo

Nossa Estratégia

Aumentar a
participacao Aumentar Aumentar

Expandir nos gastos em a parcela nossas Perseguir Desenvolver
posicao de automagio recorrente vendas na novas R oS
lideranca comercial dos da receita América aquisicoes produtos
clientes Latina

_T—

Criar valor para nossos acionistas
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Comercial para o Varejo

Nossa Estratégia

Expandir
posicao de
liderancga

RL Bematech
equivalente a
soma dos 10
maiores players
de automacgao
comercial
do Brasil

Aumentar a
participacao
nos gastos em
automacgao
comercial dos
clientes

C&C
Magazine Luiza
Superm. Modelo

Gabriela Calg.
Mahogany
Cosméticos
Direct Cell
Farmacia ldea

Aumentar
a parcela
recorrente
da receita

Crescimento de

Software

Servicos

Aumentar
nossas
vendas na
América
Latina

Receita
Dobrando
Ano-Ano

Desenvolver
novos
produtos

Perseguir
novas
aquisicoes

SB 7000
SB 8000
MP 3000
MP 4000
MP 7000
Gaveta
BVT Light
Monitor Touch
Smart 205 e

2016 ...

Practico

Teraoka
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MODELO DE ATUACAO
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do Varejo

 Aumento do rendimento médio das familias

* Aumento do volume do crédito sem aumento do indice de inadimpléncia
 As taxas de juros para crédito pessoal estdo no seu menor nivel da série
historica, iniciada em 1994

* O consumo das familias deve crescer 4,8% em 2007, confirmando a
tendéncia de crescimento

Crescimento do Crédito Pessoal no Brasil
(Em R$ MM) e inadimpléncia

O

100.000 T 003_1006°\° v 91831 T 20%
90.000 -+ ch?‘z 7 + 18%
80.000 + sooa‘a-\ 76.526 1 16%
70000 1 & 62.786 1 14%
60.000 + 1 129%
50.000 + 79% 42817 1 10%
30.000 + 24583 1 6%
20.000 1 4%
10.000 + 1 2%

i i . . 0%

2003 2004 2005 2006 2007E*

Volume de Crédito Pessoal Concedido

=8— Inadimpléncia

Fonte: BACEN e Fator Corretora
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do Varejo e Tl

» Crescimento de receita no varejo maior do que o do numero de
estabelecimentos o que leva ao aumento do ticket médio

* Diminuicdo da taxa de mortalidade das micro e pequenas empresas

» Crescimento constatado e tendéncia apontada dos investimentos de Tl no
varejo

Competitividade do Varejo
Evolugao da Receita x Estabelecimentos Mercado de Automagdo Comercial no Brasil (US$ mm)

35,9%

. 44,3%
02-06 A
CAGR
1.208

9709 1.113

2003 2004 2005
I Estabelecimentos (mil) - Crescimento liquido anual
mm Receita Operacional Liquida (R$ Bilhdes) 2002 2003 2004 2005 2006
=8 Taxa de Mortalidade das micro e pequenas empresas (apos 2 W Hardware W Software ] Servigos

anos de existéncia)

Fonte: PAC 2005 (IBGE) e SEBRAE (2007) : Sobrevivénciae  Fonte: Relatério da Clarendon, em 2006
mortalidade das MPEs * Excluindo Outros
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O pequeno e médio varejo é o segmento de maior tamanho e mais rapido crescimento

Segmentos Alvo Crescimento do Varejo

Numero de
empresas % RL %
14,7%
16.442 33,5% 1,2%

12.658 14,5% 0,9%

--------------- 7,3%

1.343.863 52,0% 97,7%

Grande Varejo Pequeno e Médio
Varejo
Fonte: PAC-2005/IBGE, comércio por atacado e varejista Fonte: PAC-2005/ IBGE, crescimento com base

na receita liquida do comércio por atacado e
varejista em relagédo a 2004.
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Redugao das taxas de juros e aumento da disponibilidade de crédito ...

Receita Varejista nas Principais Regides do Pais

Abertura do Varejo Brasileiro por Segmentos

Lojas de departamento,
eletrodomésticos e
moveis
Hiper e supermercados 11,4%
24,0%

Material de construcéo
9,4%

Tecidos, artigos de
vestuario e calgados
9,7%

Produtos farmacéuticos

Combustivei
ustiveis 6.0%

24,3%
Produtos alimeticios,
bebida e fumo
2,6%

QOutros
10,7%

Equipamentos de
informatica e material de
escritorio
1,9%

Fonte: PAC-2005/IBGE, com base na receita liquida de revenda

Ressalva: O IBGE nao considera restaurantes e lojas de servigos em
geral como varejo.

Rio de Janeiro
Nordeste 10.0%

15,2%

Minas Gerais

9,7%
Rio Grande do Sul
9,1%
S30 Paulo Centro Oeste
30,5% 8,3%
Parana
7,6%
Sl oSanto Santa Catarina
1o 5,2%

Norte
2,7%

Fonte: IBGE (PMC e PAC)
Volume de Vendas = Receita Bruta de revenda

... contribuem diretamente para o crescimento do varejo em todos os seus segmentos
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Ameérica Latina
Parcerias com Software Houses

Impressoras fiscais homologadas no Chile, -
Venezuela e Argentina (2° modelo Argentina
em processo de homologacao)

Vendas de produtos POS para todos os .
paises da AL

Europa e USA
Acompanhamento das tendéncias do varejo
mundial, vendas de produtos POS.

REPLICAR MODELO DE SUCESSO EM OUTROS PAISES
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- Ampliacao das atividades da Universidade Bematech
- Treinamentos de Formacao Técnica

- Treinamentos de Gestao

- Salas do Conhecimento UNIVERSIDADE \

BemaTtECH

- Parceiros e Clientes Finais \ ,

UNIVERSIDADE BEMATECH COMO GESTORA DE QUALIFICAGAO PARA

CLIENTES INTERNOS E EXTERNOS
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Solugcoées Completas

Suprimentos

V7
S -
L

Impressoras

CPUs e Microterminais
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PRESENTE EM 62% DOS ESTABELECIMENTOS AUTOMATIZADOS NO BRASIL,;

Reconhecimento da marca

Qualidade, durabilidade, relacionamento com revendas e clientes.

Presengca em PDVs Automatizados '
Base Instalada 2006

Outros
10,9%

IBM
3,1%

Epson
4,0%
Interprom
4,7%
BEmTe Bematech
15,2% g2.1%

Fonte: Relatérios Clarendon, em 2006
Nota:
1 Base instalada de impressoras fiscais

IMPRESSORAS FISCAIS

- Troca de parque — Tecnologia matricial x
térmica

- Maior rigor do governo para fiscalizagao

- Leis que incentivem a adogao de
equipamentos fiscais
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Canais
Lauro Martins Jr — Diretor de Canais

sss tag
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Nosso canal de distribuigcao foi estruturado ao longo dos ultimos 10 anos, representando uma

importante vantagem competitiva.

/ Ceara ‘

Pernambuco

Manaus
©
Cl

&
-"\_.i-‘
)i

)
%‘\ Bahia
=

Minas Gerais

Santa Catarina

Rio Grande do Sul “’J, [

&5
&)
y

0

Rio de Janeiro

Sao Paulo

Ribeirao Preto

Matriz
Filiais Proprias
Revendas

Vo000

Rede de Assisténcia Técnica

Rede de Distribuicao

Presenca Nacional
» 1.900 revendas
» 1.000 Software Partners

» 400 assisténcias técnicas

Estreito Relacionamento com o Canal
» 11 filiais com 80 executivos de vendas

» Treinamento

v

Programa de categorizacao

Marketing cooperado

v

Forte parceria

v

Forte reconhecimento da marca maximiza a fidelizagao de nossos revendedores.




COMA BEMATECH

Software

Pequeno e
Médio Varejo
< 500 funcionarios

'

Filiais de Vendas

Hardware

BOSS
SOLUGOES

(Bematech
One Stop
Shop)

HW
+SW
+SERV
+Treinamento
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CANAL DE DISTRIBUIGAO DE HARDWARE

REVENDAS

* Foco no pequeno e médio varejista

« POCOM (Politica Comercial) com precos minimos

* Programa de marketing cooperado (investimento conjunto em midia)

» Programa de categorizagao & fidelizagao de revendas

R E\/E‘N DA

FILIAIS DE VENDAS BemaTECH

» 11 filiais proprias instaladas em todas as regides do Pais

» 80 profissionais de vendas dedicados ao atendimento ao mercado

» Capacitacado através da UB
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CANAL DE DISTRIBUIGAO DE HARDWARE - CATEGORIZAGAO

CANAL DE DISTRIBUICAO DE HARDWARE
CATEGORIZACAD

L Revendas

Pratay Platina Diamante Cadastradas

1911

Cristal Bronze

RECEITA
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CANAL DE DISTRIBUIGAO SOFTWARE

* Dezembro/2007: 100 revendas treinadas aptas a comercializagcao e implantagao.

« 2008: Foco na ampliacdo da rede de revendas para cobertura de todo territorio
nacional.

» AcbOes de Marketing: campanhas de aceleragdo de vendas (“Meu primeiro Smart”
e “Aqui a revenda é Smart”)

-
" 4
»
-
e
”
o
"4
y
’
'

#
s

Moharmae, St
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BOSS - Bematech One-Stop-Shop:

[

» Criacao de canal exclusivo para
venda de solucgdes

» |déias inovadoras para
fortalecimento do canal

 Engrenagem para escoamento de {
novos produtos e servigos

« Canal de solucdes completas
(HW + SW + SERV + Capacitacao)
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CANAL DE SOLUCOES COMPLETAS - CATEGORIZACAO

Categoria Pré-requisitos de vendas Pré-requisitos de certificagdio
{medias mensals minimas) (# mimimo de profissionals

treinados e certiticados)

W W W
(3 estrelas)

W W
{_I eslrelas;i

gy
(1 estrela)
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(Hard+Sof+Serv)

O OBJETIVO E DE AO FINAL DE 2009 TERMOS 50% DE NOSSA RECEITA
ATRELADA A VENDAS DE SOLUCOES.

Advindos principalmente do Canal Corporate e BOSS que deve contar com
aproximadamente 100 revendas no inicio de 2008.

Capacitagao para atender todas as verticais do varejo.

Participacao das Vendas de Solugdes
na Receita Total

/

11%

2006 2007 E
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Canal Corporate

sss tag

Ieschicr e Bl oo Ty Al Pilieran i




DESCOMPLIQUE
COM A BEMATECH

Atendimento a Grandes Clientes

Atendimento a carteira de 300 clientes
potenciais selecionados

Atendimento exclusivo da fabrica de
software para customizacgdes

Portfélio Completo — Hardware, Software
ERP e Smart para frente de Caixa —
Modelo OSS

Pacote de Servicos diferenciados
Equipe exclusiva

Direcdo com forte experiéncia no varejo

ﬁ

(PONTO ¥hiG-
®2nanorte makrod o

M € vive w

FETROBAAS

Permite acompanhar as tendéncias de mercado

2 FUJIFILM
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- Produtos Customizados para atender o perfil
especifico de cada cliente

- Solucbes segmentadas para cada vertical de varejo “
- Cobertura Nacional . '4)

- Pesquisa de Desenvolvimento de Novas Solugdes @Mem
(Engenharia de Solucdes e Pré-Vendas) o e

- Equipe de 10 executivos de vendas

Referéncia para Pequenos Varejistas
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Unidade Servicos
Pedro Ribeiro — Diretor Unidade de Servigos

/ BEMAE -
% novo  abrasca  't=
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GSR7

Laboratorio localizado em Diadema — Area de 5.800 m2
Unidade independente que atende a grandes clientes com diferentes
expertise:

Ingenico — DLink — AOC — Positivo - Scopus

Aptidao para atendimento a diversas marcas de hardware

Parceria com fornecedores e grandes integradores

BEMATECH SERVICOS
Assisténcia completa a equipamentos para automacao comercial
BEMATEF (transferéncia eletronica de fundos)

Maior rede de assisténcia técnica do setor no Brasil

UNIVERSIDADE BEMATECH

Treinamento Técnico para Revenda ASSISTENCIA TECNICA

s - : ~ JAUTORIZADA
Qualificacao Profissional para clientes finais BemarecH

Salas do Conhecimento
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Transferéncia do laboratorio de servicos Bematech
para infra-estrutura da GSR7 em Diadema.

- Ganhos de sinergia
- Reducao de custos de pessoal e infra-estrutura
- Logistica

- Mao de obra especializada
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CAMPO
- 60 bases de atendimento.

- Aproximadamente 1.300
técnicos.

- 3.000 atendimentos técnicos
diarios.

CALL CENTER

- Verificagao do status do
equipamento.

- Triagem 1 e 2 nivel.

- Encaminhamento do
chamado para campo.
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SUPORTE TECNICO

- Atendimento a técnicos de
campo.

- Documentacéao dos
procedimentos técnicos.

- Treinamento dos técnicos de
campo.
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LOGISTICA

- Controle das entregas.

Logistica

- Gestao dos estoques.

- Estoques estratégicos para
atendimento nacional.
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GESTAO DE PROJETOS

- Planejamento e
acompanhamento dos
contratos.

Laboratério - Emissao de informacdes

gerenciais.
LABORATORIO ¢

- Triagem das pegas recebidas do
campo.

trole da qualidade dos
S.

Logistica

- Reparo das pecas.

- Aproximadamente 1.500 reparos
por dia.

- Laudo técnico com foto.
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0800 BEMA GEMCO
Atendimento a rats, revendas Suporte a clientes
e clientes finais Anywhere, Smart e Pharmacy

GSR7

Atendimento a clientes com
contratos de servigos

Estratégia: Consolidacao da Central de Relacionamento
Ganhos de sinergia
Reducao de Custos
Integragao para os Clientes
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Software

sse tag
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LIDERANCA DO MERCADO DE SOFTWARES PARA AUTOI\mAO

COMERCIAL anywhere
L«’ RETANL SYSTEM

ATENDIMENTO A VARIADAS VERTICAIS DO VAREJO

Gemco Anywhere — ERP para o Grande Varejo ’7

ERP especifico para automacgéo comercial N
Software para Grandes Varejistas bmm
SMART - SOFTWARE DE GESTAO PARA PEQUENO E MEDIO VAREJO

Atende a diversas verticais (Farmacias, Materiais de Construcéo, Oticas,
Supermercados, Postos de Gasolina, Estacionamentos, Ect...)

Potencializador de aquisi¢cdes

AQUISICAO PRATICO SOFTWARE
Especializada nas verticais Cosméticos e Livrarias
Base de mais de 3.000 clientes

Cultura de venda de solugdes
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LIDERANCA EM UM MERCADO EXTREMAMENTE PULVERIZADO;

Reconhecimento da marca

Tecnologia, praticidade, preco competitivo

Participacdao em Software para Varejo

Bematech
8,5%

PREMIO MICROSOFT;
fgj Prémio Microsoft Partner of the Year para
’ Ameérica Latina, na categoria ISV/Software

Spress . .
4.8% Solutions e Innovation.
Quadrant

3,6%

Outros
72,5%

SAP
Totvs 2,9%
2,8%
Micresoft
=
Fonte: Revista Série Estudos, baseado nas vendas
GOLD CERTIFIED

em 2006

Parther
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> 8 p SMART - SOFTWARE DE FACIL ACESSIBILIDADE:

7 Nao necessita de customizagdes
‘ m Treinamentos especificos para as verticais

Em fase de desenvolvimento para a América Latina

‘ o PHARMACY - LIDERANGA NO MERCADO DE SOFTWARE DE
JR GESTAO PARA FARMARCIAS, ESTRATEGIA DE PENETRAGAO
PARA TODO O BRASIL.

Cases de Sucesso: O Boticario

Responsavel por toda a automacéo nas lojas, nos escritorios
administrativos dos franqueados, de software e consultoria do

Programa Fidelidade que conta com mais de 3,5 mil de clientes.

A Nobel é a maior rede de livrarias do Brasil, com mais de 150
lojas em operagao com o Practico.
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Pesquisa e Desenvolvimento
Milton Ribeiro
Diretor de Tecnologia e Inovacao

o EH ﬂ u AR Ta Ik e e e comm T Ay Pllerasy ik
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* Criacio de “Solucao Completa” para o pequeno e
medio varejo.

« Concentrar investimentos de P&D em produtos
chave, onde dominio da tecnologia oferece “unfair
competitive advantage”:

— Mini-impressoras (fiscal e ndo-fiscal)
— Software para o pequeno e médio varejo

 Demais produtos desenvolvidos em parceria
(ODM/OEM)
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Estrutura (Mercado Interno e Externo)

Mini I " Engenharia de
Impressoras Producgao

I Software

I (] |
T T |
I 1 I
| I |
» Curitiba I » Curitiba - I » Curitiba I » Curitiba
: Ig;:osjteatz Ce : » Jundiai : » Taiwan
I, Taiwan - L !
| Execugio ! '
1 1 ]

» Sinergia entre as equipes de software

» Customizagoes para clientes atendidos pelo Corporate (SP)



DESCOMPLIQUE
COM A BEMATECH

Mini-impressoras em Curitiba
* Centro de competéncia mundial

« Total dominio da tecnologia, de A a Z:
— Desenho industrial
— Mecanica de precisao
— Eletrénica aplicada
— Firmware
— Base fiscal

« Grande diferencial competitivo
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ODM e TAIWAN

« Busca de sinergias no maior centro do negocio
no mundo

 Menores custos, melhor qualidade
* Engenharia de producao
 Vendas para Asia

« Equipe diversificada
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Produtos e Parcerias

A IMPRESSORA MP4000 LANCADA EM 2007 EA
IMPRESSORA MAIS RAPIDA DO MUNDO E POSSUI TODA A
TECNOLOGIA DESENVOLVIDA PELA BEMATECH

—

A IMPRESSORA MP 3000 PRODUTO INTEGRADO NO
BRASIL MATERIA-PRIMA TAIWAN

&/
€

PRODUTOS CUSTOMIZADOS COM A MARCA BEMATECH .-

. —
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Minimo de 4 % da Receita Liquida investidos em pesquisa e desenvolvimento
anualmente :

Despesas e Investimentos (R$ mm)
5,7

» Despesas
Administrativas de

F&D

®m |nvestimentos
Dhiendos em P&D

-
-'..-.

2004 2005 2006  SMmO7

Note:
*Os dados referentes a 2004 até 2006 referem-se apenas ao resultado consolidado Bematech.
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Equipe focada na pesquisa para acompanhar as
tendéncias do varejo:

« LATEC - Ctba: Laboratério moderno e possibilidade de
utilizacao de conhecimentos da instituicao.

 Revisao anual de RoadMap para langcamento de novos
produtos.

* Produtos para o Mercado Interno e Externo

 Centro de pesquisa de classe mundial
para automacao comercial
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Destaques Financeiros e

Governanca Corporativa
Luciano Sfoggia — CFO e Relacao com
Investidores

":‘.'..j:‘..':_‘:.‘f'.'-'-:" NOVO “m it L)
MEHFAI.?U u BESOCINdS ki 8¢ Aodes com [ Alng Diimenquds



DE COMPLIQUE
OM A

S
MABEMATECH

Presenca dos sécios fundadores e administracao profissionalizada, maximizando retorno minimizando
riscos de performance

% NOVO Prémio do Instituto Brasileiro

H.Ew BE“‘I dTECH de Governanga Corporativa

7~

A

Historico de Parcerias
com Investidores
Institucionais e Individuais

Alinhamento de Interesses Administracao
entre Administragao Experiente
e Acionistas

Governanga Corporativa

Longo histérico de parcerias com investidores institucionais e individuais resultou em uma
administragdo focada em resultados, com ferramentas rigorosas de controle e capacidade gerencial
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Free float — 58%

1

Fundadores e Angels —42%

| Marcel Wolney Angel Pedro E
| Malczewski Betiol Investors? Ribeiro’ !

9,97% 9,97% 21,14% 1,05% 8,21% 7,07% 42,60%

* N&o ha acordo de acionistas entre as partes

Composicao Acionaria
Institucional

Estrangeiro

20,4% Angels

21,1%

Liquidez - média 3T07
Volume — R$ 3,5 milhdes

Negdcios — 106 Fundadores
21,0%
Institucional
Brasileiro
22,4% Pessoa BNDES
Fisica 8,2%
Note: 6’9%

1 Ex-acionista da GSR7, uma das empresas adquiridas recentemente

2 Trés pessoas fisicas e seis juridicas, que ndo possuem acordo de acionistas entre si.

Compromisso com elevados niveis de governang¢a corporativa desde a fundagao: relacionamento
com socios institucionais e individuais por mais de 10 anos.
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Solido crescimento historico. Forte crescimento nas vendas de hardware
impulsionadas pelo excelente momento do varejo brasileiro.

Receita Liquida (R$ mm)

0\0
O 200,4

" Software
m Servigos
® Hardware

2005* 2008* amoe* amMoz?

Note:
*As informagdes financeiras pro forma refletem a aquisigdo da Gemco e GSR7 como se tivessem ocorrido em janeiro de 2005
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EBITDA Ajustado (R$ mm) e Margem EBITDA Ajustado (%)

-\'3:‘0/0

o

x2 "\0

43,6

34,3 33,5 34,7

(1 EBITDA Ajustado’

“

I'-:.:. . —

2005* 2006* o @MCE*  aMO7

Note:
1 EBITDA mais a porgao do ICMS que nao representa desembolso de caixa
* As informacgdes financeiras pro forma refletem a aquisicdo da Gemco e GSR7 como se tivessem ocorrido em janeiro de 2005
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EBITDA Ajustado (R$ mm) e Margem EBITDA Ajustado (%)

13,6

Ebitda Ajustado Consolidado

m EBTIDA Ajustado’

1TO07 2T07 3T07

Note:
1 EBITDA mais a por¢édo do ICMS que nao representa desembolso de caixa
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Receita Liquida (R$ mm)

300

gl
240

X2

" Software
m Servigos
® Hardware

200

2008* 2007 2008

Note:
*As informacdes financeiras pro forma refletem a aquisicdo da Gemco e GSR7 como se tivessem ocorrido em janeiro de 2005
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Solugdes customizadas para cada vertical do varejo

Nichos mais atrativos claramente identificados e mapeados

ATVIDALCES
PECFICAS

ES

HOSPITALTY
CONSTRUCAQ
AJTOMOVES
DUTRAS

LhSR Joran e

Pageanas
fvaco~ur rdca

s

[S=——] Roc;nbAwisiglo o Priondade Desejivel o NioAlve e NioAplicivel
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Na linha estratégica de expandir a oferta de hardware e software,
anunciamos os seguintes eventos em outubro:

« Assinamos parceria com a fabricante Japonesa de balancas, Digi Teraoka.

— Abalancas digitais serao produzidas pela Digi Teraoka, no sistema de
ODM, com a marca Bematech by Digi.

— Esta parceria, supre uma importante lacuna por verticais que representam
cerca de 30% dos estabelecimentos comerciais do varejo e uma das
potenciais aquisicfes que estava em estudo, no segmento de hardware.

v

* Anunciamos a aquisi¢cdo de alguns ativos selecionados da Rentech.

— Software para vertical de cosméticos, de livros, jornais e papelaria, além de
lojas de servicos.

— Pagamento da aquisicédo baseado em multiplo de Ebitda (5x) sobre
resultado futuro. (jul/07 a jun/09)

— Principais ativos: cddigo fonte do software Practico ®, carteira com mais de
3000 estabelecimentos comerciais, contratos de prestacado de servicos e
outros ativos selecionados.
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Nosso modelo de negécios e estratégia oferece a oportunidade de capturar o crescimento do

varejo com as margens de TI.

Lider no Mercado
Brasileiro

Mix de vendas
e oportunidades
de cross selling

Canal de
distribuicao
e base de clientes

Solugoes de
Automacao
One-stop-shop

Gestao voltada
para criagao
de valor

Alto nivel de

governanga
corporativa
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“Ser a maior Empresa do
Mundo em Automacao

Comercial para o Pequeno e
Medio Varejo até 2015”
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