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Release de Resultados | 3T11 e 9M11

— Consumo de Caixa cai para R$ 93 milhdes no trimestre. Solida posicdo em caixa de

R$1,4 bilhao;

— Lancamentos somam R$ 3,0 bilh6es nos 9M11, crescimento de 35% vs 9M10;

— Vendas crescem 14% vs. 3T10 e atingem R$ 917 milhdes, recorde historico da Companhia;

S&o Paulo, 10 de novembro de 2011 — A Rossi Residencial S.A. (Bovespa: RSID3; OTC: RSRZY), uma das
principais incorporadoras e construtoras do Brasil, anuncia os resultados do terceiro trimestre e o consolidado
dos nove meses de 2011. As informagGes financeiras foram preparadas de acordo com as praticas contabeis
adotadas no Brasil que compreendem as normas da CVM e os pronunciamentos e orientagdes do CPC e estao
em conformidade com as normas internacionais IFRS aplicaveis a entidades de incorporacao imobiliaria no

Brasil.

Destaques =

Operacionais

Destaques
Financeiros oM11

(1) Vendas liquidas de resciséo e cancelamentos

(2) Ajustado por despesas comerciais ndo recorrentes

Langamentos Totais de R$ 1,2 bilhdo (R$ 1,0 bilhdo parte Rossi, 8% acima
do 3T10);

Vendas contratadas Totais ! de R$ 1,2 bilhdo (R$ 917 milhGes parte Rossi,
14% acima do 3T10);

Velocidade de vendas (VSO) registrou 25%;

O segmento econdmico representou 73% das unidades lancadas e 57% do
VGV total langado.

Lancamentos Totais de R$ 3,5 bilhdes (R$ 3,0 bilhGes parte Rossi, 35%
acima do 9M10);

Vendas contratadas * de R$ 3,4 bilhGes (R$ 2,6 bilhGes parte Rossi, 19%
acima do 9M10);

O segmento econémico representou 67% das unidades lancadas e 41% do
VGV total langado.

Receita Liquida atinge R$ 749 milhdes, crescimento de 16% em relagdo ao
3T10;

Lucro bruto totaliza R$ 226 milhdes, crescimento de 18% em relagdo ao
3T10 com Margem Bruta de 30%;

EBITDA (2) atinge R$ 149 milhdes com Margem EBITDA de 20%;
Lucro liquido (2) atinge R$ 96 milhdes;

Consumo de Caixa (3) cai para R$ 93 milhdes.

Receita Liquida atinge R$ 2,2 bilhGes, crescimento de 21% em relagdo ao
9M10;

Lucro bruto totaliza R$ 672 milhdes, crescimento de 21% em relagdo ao
9M10 com Margem Bruta de 31%);

EBITDA (2) atinge R$ 419 milhdes, aumento de 10% em relagdo ao 9M10
com Margem EBITDA de 19%;

Lucro liquido (2) atinge R$ 268 milhGes.

RSID3: R$ 9,94 por agdo
OTC: RSRZY

() Consumo de caixa descontado de despesas ndo recorrentes e Programa de Recompra Total de acdes: 268.339.296

Valor de mercado: R$ 2,7 bilhdes
Preco de Fechamento: 10/11/2011
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Mensagem do CEO

A Rossi encerrou os nove meses de 2011 com recorde histdrico de vendas contratadas, atingindo
R$ 2,5 bilhdes (parte Rossi), registrando crescimento de 18% se comparado ao mesmo periodo do
ano de 2010. No trimestre, as vendas (parte Rossi) atingiram R$ 917 milhdes, com velocidade de
vendas (VSO) de 25%.

No trimestre, destaque para o sucesso dos empreendimentos Ross/ Mais Recanto do Taquara, no
Estado do Rio de Janeiro, com 70% vendido, Rossi 360 Home & Business, em Juiz de Fora, ja com
80% vendido ao final de outubro, e o Rossi Horizon Jardins, segundo lancamento da Norcon Rossi
em Aracaju, com 100% de suas unidades vendidas em 48 horas.

No acumulado do ano, a Companhia langou R$ 3,0 bilhGes (parte Rossi), distribuidos em 38
cidades do Brasil, um aumento de 35% em relacdo aos 9M10. No trimestre, a Rossi lancou R$ 1,0
bilhdo, um aumento de 8% em relacao ao 3T10.

O banco de terrenos totalizou o VGV (parte Rossi) de R$ 22 bilhdes, com mais de 145 mil
unidades a serem construidos. A Rossi continua sendo uma das construtoras mais diversificadas
em termos de segmento de renda e localizagdo geografica.

Em relacdao ao desempenho financeiro, a Receita Liquida atingiu R$ 749 milhdes no trimestre, um
aumento de 16% em relagdo ao mesmo periodo do ano anterior. O lucro bruto atingiu R$ 226
milhdes no trimestre, com Margem Bruta de 30,1%. O resultado operacional, medido pela
EBITDA, atingiu R$ 149 milhdes com margem EBITDA de 20%, aumento de 13% em relacao ao
3T10.

Visando geracao de valor aos acionistas, em 22 de agosto a Rossi anunciou um programa de
Recompra de acles, para aquisicao de até 7.904.851 acOes. Até o final de outubro, ja foi
adquirido 17% das agdes do programa.

O consumo de caixa caiu para R$ 93 milhdes no trimestre. O perfil de endividamento continua
saudavel, pois 77% das dividas s3o referentes a operacdes de financiamento imobiliario e sdo
relacionados diretamente com os negdcios da companhia.

A Rossi continua seu processo de melhora da eficiéncia operacional e rentabilidade, por meio de
um plano para reduzir as despesas comercias e administrativas ao longo do ano de 2012. Dessa
forma, a intencao serd manter estas despesas no mesmo nivel a ser reportado ao final de 2011.

Como resultado do aprimoramento continuo do seu modelo de Governanga Corporativa, a Rossi
foi a melhor empresa do setor imobilidrio no ranking de Governanca Corporativa do prémio “As
Melhores Companhias para os Acionistas de 2011”, elaborado pela revista Capital Aberto e, além
disso, conquistou a 162 posicao entre as 100 empresas avaliadas.

Gostaria de agradecer o empenho dos nossos colaboradores, prestadores de servigos, parceiros e
acionistas por acreditarem na Marca Rossi.

Heitor Cantergiani
CEO
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Destaques do Periodo

Novo CEO

Em Reunido do Conselho de Administracao realizada em Setembro, Heitor Cantergiani, atual CEO, foi
indicado para compor o Conselho de Administracdo da Rossi. A posigdo de CEO sera ocupada por Leonardo
Nogueira Diniz, atual Diretor Comercial da Rossi, apds a conclusdo do processo de transigdo ao final de 2011.
A iniciativa faz parte do processo de melhoria continua da Governanga Corporativa e também do Programa
de Desenvolvimento de carreira da Rossi.

Ao longo dos Ultimos dez anos, Heitor Cantergiani contribuiu decisivamente para o crescimento,
profissionalizagdo e eficiéncia dos processos internos da Rossi Residencial, colocando-a entre as mais
admiradas do setor.

Consumo de Caixa
O Consumo de Caixa operacional no 3T11 foi de R$ 93 milhdes, reducao de 53% em relagdo ao 2T11. No
ano totalizou R$ 385 milhdes, queda de 34% quando comparado ao mesmo periodo de 2010.

Total9M10: R$ 586 MM 266

Total9M11: R$ 385 MM

213

178

1T10 2T10 3T10 4T10 1T11 2T11 3T11

Plano de Reducao das Despesas Administrativas

A Rossi iniciou um plano para reduzir as despesas administrativas, de forma a melhorar sua eficiéncia
operacional e rentabilidade. A meta sera reduzir despesas administrativas em aproximadamente 10% (valor
nominal), ou seja, o valor absoluto de 2012 devera ser igual ao valor das despesas reportado no final de
2011. Com isso, sera possivel acelerar a diluicdo destas despesas em 2012, conforme exemplo tedrico
abaixo.

Simulagao dos Resultados | Plano de Redugdo

2007 2008 2009 2010 2011E 2012E

Langamentos Receita Desp Comercias eAdm ~ **°°** Lucro Liquido
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Programa de Recompra

Em 22 de agosto, a Rossi anunciou um programa de recompra de acdes com o objetivo de maximizar a
geracdo de valor aos acionistas. A duracao sera de 365 dias, sendo que serdo adquiridas até 7.904.851 acOes
ordinarias. Até o final de outubro ja foi realizado 17% do programa, que representa 1.315.200 acoes.

AcOes em Tesouraria # de Agoes

Acdes em Tesouraria (jun/2011) 486.539
(+) Programa de Recompra até out/2011 1.315.200
(=) Acoes em Tesouraria atual 1.801.739

Prémio da Revista “Institutional Investor”

O atual CFO e Diretor de Relagdes com Investidores da Rossi, Cassio Audi, obteve o segundo lugar na
categoria “"Best CFO — Nominated by the Sell Side”, do setor “Cement, Construction & Real Estate”.

O ranking faz parte do “2011 Latin America Executive Team”, prémio elaborado pela revista “Institutional
Investor”, com base nas opinides de analistas do mercado de capitais.

Lancamento Norcon Rossi

Foi realizado mais um lancamento Norcon Rossi, na cidade de Aracaju - SE. O empreendimento de alto
padrao “Horizon Jardin” com VGV Total de R$ 43 milhdes comercializou suas 38 unidades em apenas 48
horas.

Tecnologia de Construcao

A Rossi possui a capacidade de producdo de 15.000 a 21.000 unidades por ano nas 8 fabricas instaladas.
Somando as fabricas e os trabalhos nos canteiros de obras, hoje a Rossi produz mais de 58 mil unidades:

Tecnologia Construtiva Localizagao

Formas de Aluminio Manaus

Pré Fabricados

Paredes e Lajes de Concreto Porto Alegre
Campinas
Pré Moldados Brasilia
Lajes de Concreto Serra
Hortolandia
Porto Alegre

Campo Grande
Total 8 fabricas Capacidade: 15.000~21.000 unidades/ano
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— Langamentos totais atingiram R$ 3,6 bilhdes no ano (R$ 3,0 bilhdes parte Rossi, 35% superior ao 9M10);

— Langamentos (parte Rossi) atingem 68% do ponto médio do guidance;
Segmento Econémico
— Representou 73% das unidades langadas no trimestre;

— VGV total lancado de R$ 667 milhdes (R$ 582 milhdes parte Rossi) no trimestre.

Lancamentos 3T11 e 9M11- R$ milhdes No 3T11, foram langados 25 projetos, com VGV total
de R$ 1,2 bilhdo (R$ 1,0 bilhdo parte Rossi, 9%
3.547 superior ao 2T10). No ano foram lancados R$ 3,6
: 3.241 508 bilhdes (R$ 3,0 bilhdes parte Rossi, um aumento de

i 984 350/0 VS. 9M10)
i 35% No Segmento Econdmico foram lancados 15
1375 . | 5080 empreendimentos no trimestre, com um VGV total

1.17 ! . o g .
P omm | 2257 de R$ 667 milhdes (R$ 582 milhGes parte Rossi) com
*ﬁ’u | 3.585 unidades, que representou 73% do total das
930 W 1008 unidades lancadas. No ano, o segmento econdmico
: totalizou VGV de R$ 1,5 bilhdo (R$ 1,2 bilhdo parte
3T10 3T11 9M10 9M11

Rossi).
= Rossi = Sécios i L
Abaixo, os graficos demonstram os langamentos

(parte Rossi) por segmento de renda e Estado.

Distribuicao dos Lancamentos — VGV % Rossi

Lancamentos por Segmento de Renda - 3T11 Lancamentos por Estado - 3T11

D
)

= Minas Gerais
m S3o Paulo (3 cidades)
= Bahia
S&do Paulo (RMSP)
= Rio de Janeiro
= Parana

= Segmento Econémico %‘
B Convencional h

Lancamentos por Segmento de Renda - 9M11 Lancamentos por Estado - 9M11

® Santa Catarina

= Rio Grande do Sul
Espirito Santo

= Ceara

Comercial

u Sergipe

= Mato Grosso do Sul
Amazonas
Pernambuco
Mato Grosso

= S3o Paulo (11 cidades)

= Distrito Federal

= Rio Grande do Sul
Minas Gerais

= Rio de Janeiro

= Amazonas

® Bahia

® S&o Paulo (RMSP)
Espirito Santo

= Parana

u Sergipe

® Santa Catarina

= Mato Grosso

= Pernambuco
Mato Grosso do Sul

® Ceara

= Para
Rio Grande do Norte

u Convencional

® Segmento Econdmico

Comercial
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Abaixo, a tabela com os nimeros de lancamentos por segmento de renda:

Tabela 1 - Langamentos por Segmento de Renda

Lancamentos Unidades (|¥$G XJ:;ZL) (,‘{f :\’15:;;) Unidades (|¥$G ;Ir?;aels) (|‘z’$G :1’1:::;:;)
Imoveis residenciais 4.220 985 833 11.331 3.078 2.584
Segmento Econdmico * 3.585 667 582 8.255 1.445 1.180
Convencional 635 318 250 3.076 1.633 1.404
Imodveis Comerciais 705 186 175 994 469 456
Total 4925 1170 1.008 12325 3547  3.040

* Segmento Econdmico: Linha de produtos padronizados.
Lancamentos de Sucesso
Os lancamentos continuaram com o excelente desempenho no trimestre, responsaveis por 54% das vendas
no periodo.
Rossi 360 Home & Business 4 A Rossi Horizon Jardins
Comercial Convencional
Juiz de Fora - MG Aracaju - SE

420 unidades 39 unidades

80% vendido . "M 100% vendido

Rossi Andradas Office e Rossi Cosmopolitan
Comercial 4 : Convencional
Belo Horizonte - MG A Curitiba - PR
159 unidades PRSI 201 unidades

34% vendido q i == 32% vendido

Vivendas do Aleixo Rossi Mais Recanto da Taquara

Segmento Econémico
Manaus - AM
140 unidades

49% vendido

Rossi Office Sumaré
Comercial

Sumaré - SP

126 unidades

100% vendido
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Vendas Contratadas

— Vendas contratadas totais de R$ 3,4 bilhdes (R$ 2,6 bilhdes parte Rossi, 19% acima do 9M10);
— Velocidade de vendas VSO registrou 25%;
Segmento Econémico

— Vendas contratadas totais de R$ 1,5 bilhdo (R$ 1,1 bilhdo parte Rossi) no 9M11.

Vendas Contratadas 3T11 e 9M11 - R$ milhdes No trimestre, as vendas contratadas totais atingiram
R$ 1,2 bilhdo (R$ 917 milhdes parte Rossi, aumento
3.391 de 14% em relacdo ao mesmo periodo de 2010). No
ano, as vendas atingiram R$ 3,4 bilhdes (R$ 2,6
2833 809 bilhdes parte Rossi, 19% superior ao 9M10).
655 19% . . . .
st Foi langado mais um empreendimento por meio da
Norcon Rossi, o “Horizon Jardin” que comercializou
2581 suas 38 unidades em apenas 48 horas. Além disso, o
2.178 “Recanto do Itaquara” localizado no Rio de Janeiro
vendeu 70% em 2 meses. O empreendimento hibrido
“Rossi 360 Home & Business”, foi mais um sucesso de
vendas no periodo, visto que 80% foi vendido em
apenas 4 dias, e no final do trimestre ja totaliza 72%
™ Rossi " Sécios das unidades comercializadas.

1.086 1.233

3T10 3T11 9M10 9M11

Abaixo, os graficos demonstram as vendas por segmento de renda e Estado.

Vendas por Segmento de Renda - 3T11 Vendas por Estado - 3T11

u Rio de Janeiro

® S3o Paulo (15 cidades)

= S3o Paulo (RMSP)
Minas Gerais

= Rio Grande do Sul

= Sergipe

® Amazonas

= Ceara
Parana

= Espirito Santo

u Goias

u Distrito Federal

= Pernambuco

= Bahia
Santa Catarina

® Para

= Mato Grosso
Rio Grande do Norte
Mato Grosso do Sul

® Segmento Econémico

= Convencional

Comercial

Vendas por Segmento de Renda - 9M11 Vendas por Estado - 9M11

= S3o Paulo (17 cidades)

u Distrito Federal

¥ Rio Grande do Sul
Rio de Janeiro

= S3o Paulo (RMSP)

¥ Amazonas

® Minas Gerais

u Ceara
Goias

= Parana

u Sergipe

¥ Pernambuco

= Bahia

= Para
Espirito Santo

= Mato Grosso

= Rio Grande do Norte
Santa Catarina
Mato Grosso do Sul

\‘\\ R,

= Convencional n
= Segmento Econémico m

8%
Comercial
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Abaixo tabela com os nimeros de vendas por segmento de renda:

Tabela 2 — Vendas Contratadas por Segmento de Renda

Vendas Unidades (|¥$G XuTu?itsaels) (|¥$G L.'ﬁ?é:'s) Unidades (|¥$G rYth:;le) (|‘a’$G :1’1:7:52.«,)

Iméveis residenciais 4.054 1.107 808 10.739 3.044 2,278
Segmento Econémico * 3.194 594 425 8.161 1.488 1.076
Convencional 860 514 382 2.578 1.556 1.202
Imoveis Comerciais 510 126 109 954 347 304
 Total 4564 1233 917  11.693 3391 2.581

Segmento Econdmico: Linha de produtos padronizados.
Velocidade de Vendas (VSO)
O indicador de velocidade de vendas (VSO) registrou 25% no trimestre, mesmo nivel que o 2T11.

Abaixo segue detalhamento do célculo da velocidade de vendas (VSO) por trimestre, assim como a evolugdo do
estoque:

Tabela 3 — Velocidade de Vendas (VSO)

Velocidade sobre Oferta (VSO) - % Rossi 1T09

Estoque Inicial 1.770 1.630 1.603 1.959 2.101 2.006  2.052 2.180 2.364 2.319 2.732
Langamentos 143 377 873 763 571 757 930 1.090 723 1.264 1.008
Estoque Inicial + Lancamentos 1913 2.007 2476 2722 2.672 2763 2982 3.270 3.087 3.583 3.740
Vendas do periodo 283 404 517 621 666 711 802 906 768 882 917

VSO do periodo (%) 15% 20% 21% 23% 25% 26% 27% 28% 25% 25% 25%
Estoque final do periodo 1.630 1.603 1.959 2101 2.006 2.052 2180 2364 2319 2701 2.823

No grafico a seguir é possivel observar a estabilizacdo do nivel de estoque nos Ultimos trimestres com o
crescimento das vendas, permitindo reduzir de forma expressiva o tempo médio de vendas do estoque.

26% 27%  28%

25% 25% 25% 25%

23%

21%

Vvso
- Meses de Venda

Il sstoque

3T09 4T09 1T10 2T10 3T10 4T10 1T11 2T11 3T11
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Rossi Vendas

A Rossi Vendas registrou o total de R$ 450 milhdes em vendas contratadas no 3T11, representando 52% das
vendas contratadas Rossi. No trimestre, vendeu 70% do estoque. Atualmente, a Rossi Vendas conta com 1.084
corretores distribuidos em 18 cidades no Brasil.

% Rossi Vendas x outras imobiliarias 9% Vendas Lancamento x estoque

- .
RossiVendas m Vendas de langamentos

Outras Imobiliarias = Vendas de Estoque

Obras Concluidas e em Construcao

No 3° trimestre de 2011, a Rossi entregou 15 projetos, com VGV langado total de R$ 1.111 bilhdo (R$ 899
milhdes parte Rossi), e um total de 4.149 unidades. Essas unidades estdo em processo de repasse e se
converterdo em caixa nos proximos trimestres. No ano, ja foram entregues 6.684 unidades.

Abaixo o track record das obras em construgao:
Tabela 4 — Track Record

Em construcao Set/11
Canteiros de obras ! 203
Empreendimentos em construcao 275
Unidades em construcao 58.418
Area total em construgio (m2) 3.997

1 Um canteiro de obras pode ser composto por varios empreendimentos.
Abaixo a evolucdo das entregas da Rossi em 2011:

Tabela 5 — Historico entregas

Empreendimentos entregues

Trimestre N° projetos Unidades entregues
3T11 15 4.149
2711 11 1.487
1T11 5 1.048
Total 9M11 31 6.684
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Banco de terrenos

—  Banco de terrenos diversificado geograficamente e por segmento de renda com 146 mil unidades a langar
em 23 Estados;

-  82% do VGV na faixa do SFH.
— VGV Potencial total de R$ 31,2 bilhdes (R$ 22,0 bilhdes Parte Rossi)
—  75% adquirido por meio de permutas

Segmento Econémico

—  Banco de terrenos destinado a projetos do Segmento Econémico R$ 6,9 bilhdes (Parte Rossi)

O Estoque de terrenos representa um VGV total potencial de R$ 31,2 bilhdes (R$ 22,1 bilhdes parte Rossi)
para futuros langamentos. O principal motivo de aumento em relagdo ao 2T11 decorre dos terrenos da JV
Norcon Rossi que foram incorporados e o restante refere-se a reposicdo da parcela de curto prazo.

E importante destacar que 75% dos terrenos foram adquiridos por meio de permuta (sendo que 37% em
permuta fisica e 38% em permuta financeira).

Nosso banco de terrenos é constituido por terrenos de altissima qualidade, respeitando nossa estratégia de
ampla distribuigdo geografica e diversificacdo por segmento de renda.

Distribuicao do Banco de terrenos
Por Estado Segmento Renda

= Sdo Paulo (20 cidades)
= Distrito Federal

= Minas Gerais

= Rio Grande do Sul

= Parana

Tabela 5 - Banco de terrenos (Parte Rossi) - R$ milhdes

- ég‘r;?;:as = Segmento econdmico
= Rio deJaneiro
Sio Paulo (RMSP) = DeR$ 200.001 a R$ 350.000
= Rio Grande do Norte i
- Coard = Comercial
= Mato Grosso = Acimade R$ 500.000
= Bahia
= Goias = DeR$ 350.001 a R$ 500.000

Paraiba

= Para

= Mato Grosso do Sul
Santa Catarina
Pernambuco
Espirito Santo
Maranhdo
Bauru

Loteamento

De R$ 200 mil De R$ 350 mi Acima de

a R$ 350 mil R$ 500 mil R$ 500 mil Come| Loteamento Total geral
Alagoas 45 79
Amazonas = 758 262 1.021
Bahia 88 253 340
Bauru 88 = 88
Ceard 386 94 - 481
Distrito Federal 549 954 217 400 528 2.648
Espirito Santo 148 148
Goids 310 310
Maranh&o 61 52 113
Mato Grosso 12 243 31 111 396
Mato Grosso do Sul 89 75 164
Minas Gerais 1.051 195 343 526 2.115
Para 110 79 190
Paraiba 70 146 215
Parana 327 641 145 1.112
Pernambuco 43 77 39 159
Rio de Janeiro 383 156 79 95 713
Rio Grande do Norte 133 521 16 669
Rio Grande do Sul 1.092 2 699 69 1.862
Santa Catarina 101 60 161
S&o Paulo (Demais cidades) 1.812 605 2.126 540 513 1.869 7.464
S&o Paulo (RMSP) 225 184 107 165 681
Sergipe 102 274 353 194 923
Total 6.936 5.107 3.915 2.280 1.945 1.869 22.052
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Desempenho Financeiro

Receita liquida atinge R$ 749 milhdes, crescimento de 16% em relacdo ao 3T10;

Lucro bruto atinge R$ 226 milh6es com Margem de 30% no trimestre e 31% nos 9M11;
EBITDA ajustado atinge R$ 149 milhdes, com Margem de 20% no trimestre;

I L 1!

Consumo de Caixa cai para R$ 93 milhées no trimestre.

Receita de Imoéveis e Servicos

A receita liquida proveniente da venda de imdveis e servicos totalizou R$ 749 milhdes no trimestre, que
representou um aumento de 16% vs. 3T10. Nos 9M11, a receita atingiu R$ 2,2 bilhdes, crescimento de 21%
sobre 0 mesmo periodo de 2010.

Custo dos Imoveis e Servigos Vendidos

O custo dos imoveis e servigos passou de R$ 453 milhdes no 3T10 para R$ 524 milhGes no 3T11, um
aumento de 16%. No ano o custo totalizou R$ 1,5 bilhdo.

Os encargos financeiros decorrentes de financiamento a construcdo e dividas corporativas, cujos recursos
foram utilizados na produgdo, seja na aquisicdo dos terrenos ou nas construgdes dos empreendimentos, sdo
capitalizados aos estoques de imdveis e apropriados ao resultado proporcionalmente as unidades vendidas.

Tabela 6 — Custos dos Imoveis e Servigos Vendidos

R$ milhoes Var.(%) Var.(%)

Obras + terrenos 472 410 15% 1.349 1.112 21%
Encargos financeiros 51 43 19% 136 115 18%
Total 524 453 16% 1.485 1.227 21%

Lucro Bruto e Margem Bruta

O lucro bruto no trimestre foi de R$ 226 milhdes, crescimento de 18% sobre o registrado no 3T10. A
margem bruta atingiu 30% no trimestre. No ano, o lucro bruto totalizou R$ 672 milhdes, crescimento de 21%
em relacdo ao mesmo periodo de 2010.

Tabela 7 — Lucro Bruto e Margem Bruta

R$ milhdes 3T11 3T10 Var.(%) 9M11 9M10 Var.(%)
Lucro Bruto 226 191 18% 672 557 21%
Margem Bruta (%) 30,1% 29,7% 0,4 p.p. 31,2% 31,2% -0,1 p.p.
Lucro Bruto ajustado (1) 277 235 18,0% 807 673 20,1%
Margem Bruta ajustada (%) (1) 37,0% 36,4% 0,6 p.p. 37,4% 37,7%  -0,3 p.p.

1 Excluindo encargos financeiros alocados ao custo
Receita e resultado a apropriar
O resultado a apropriar apresentado é bruto de PIS/COFINS.

Tabela 8 — Resultados a Apropriar

R$ milhoes 3T11 2T11 Var (%).
Receita a Apropriar 2.970 2.917 2%
Resultado a Apropriar 796 779 2%
Margem a Apropriar 26,8% 26,7% 0,1 p.p
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Despesas Administrativas e Comerciais

As despesas administrativas registraram R$ 60 milhdes e as despesas comerciais totalizaram R$ 47 milhdes
no trimestre. E possivel identificar a tendéncia de redugdo nos gastos comerciais no 3T11, visto que as
despesas comerciais cairam 10% em relacdo ao 3T10 e 19% sobre o 2T11.

Em relagdo as despesas comerciais, houve o impacto do gasto ndo recorrente de R$ 10 milhdes proveniente
da campanha “Rossi 30 anos”. A campanha de marketing como um todo representou uma despesa ndo
recorrente de R$ 20 milhdes ao longo do ano de 2011.

No trimestre houve o pagamento ndo recorrente de maior participacdo nos resultados, em funcdo dos
programas de incentivo para as areas de financiamento imobilidrio e repasse. Além disso, houve contratagdo
de funcionarios para Norcon Rossi e gastos com rescisdo de colaboradores da Rossi que aumentaram as
despesas administrativas em relagdo ao 2T11

E importante destacar que com o intuito de melhorar sua eficiéncia e rentabilidade, a Rossi colocou em
pratica um plano de reducdo das Despesas Comerciais e Administrativas de aproximadamente 10% em 2012.
Assim, o valor nominal destas despesas em 2012 devera ser igual ao realizado em 2011.

Tabela 9 - Despesas Operacionais

R$ milhdes 3T11 3T10 Var.(%) 9M11  9M10 Var.(%)
Administrativas 60 46 30% 163 119 37%
Comerciais 1 47 52 -10% 171 140 22%
Administrativas/Receita Liquida 8,0% 7,1% 0,9 p.p. 7,6% 6,7% 0,9 p.p.
Comerciais/Receita Liquida 6,3% 8,1% -1,9 p.p. 7,9% 7,9% 0,1 p.p.
Administrativas/Vendas Contratadas (% Rossi) 6,5% 57% 0,8 p.p. 6,3% 55% 0,8 p.p.
Comerciais/Vendas Contratadas (% Rossi) 5,1% 6,5% -1,4p.p. 6,6% 6,4% 0,2 p.p.
Administrativas/Langamentos (% Rossi) 6,0% 49% 1,0 p.p. 5,4% 53% 0,1p.p.
Comerciais/Langamentos (% Rossi) 4,7% 5,6% -0,9 p.p. 5,6% 6,2% -0,6 p.p.

1 Excluindo os gastos nao recorrentes “Rossi 30 anos”

EBITDA

O EBITDA ajustado no 3T11 atingiu R$ 149 milhdes com Margem EBITDA Ajustada de 19%.

E importante ressaltar que as demonstracOes contabeis da Rossi sdo consolidadas proporcionalmente a sua
participacdo em cada projeto. Portanto, o EBITDA da Rossi ndo contempla a participacdo de acionistas
minoritarios.

Segue abaixo a evolugdo do EBITDA Ajustado e margem EBITDA Ajustada pelas despesas comerciais nao
recorrentes e com a participacdo dos minoritarios para uma melhor comparacao com as maiores empresas do
setor:

Tabela 10 — EBITDA Ajustado

. 3T11c/

EBITDA 3T11 3T10  Var. (%) Minoritarios | 9M11 9M10 Var. (%)
Lucro Liquido Ajustado 96 93 3% | 9 | 268 259 3%
(+/-) Despesas (Receitas) Financeiras (35) (26) 36% ! (35) 1 (56) (49) 15%
(+) Provisao IR e Contribuicdo Social 27 15 83% 37 58 47 25%
(+) Depreciacdo e Amortizacdo 7 5 37% 9 7 5 37%
(+) Juros capitalizados no CMV 51 43 19% ! 61 ! 136 115 18%
(+) Participagdo minoritarios - - 54

(+) Plano de opgoes 4 2 71% : 0 6 4 42%
EBITDA Ajustado 149 132 13% 222 419 382 10%

Resultado Financeiro

O resultado financeiro no trimestre totalizou R$ 35 milhdes em fungdo de recebimentos dos juros contratuais
decorrentes dos adiantamentos a parceiros realizados durante o periodo de construcdo. Assim, quando o
projeto é entregue os parceiros realizam o pagamento com parte do lucro obtido.
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Lucro Liquido

O lucro liquido, ajustado pelas despesas comerciais ndo recorrentes, atingiu R$ 96 milhGes no trimestre e
R$ 268 milhGes no ano, crescimento de 3% em relagdo ao mesmo periodo do ano passado.

Balango Patrimonial

Disponibilidades

O saldo de disponibilidades passou de R$ 1,3 bilhdo para R$ 1,4 bilhdo no final do trimestre.
Recebiveis

O saldo de contas a receber de clientes decorrentes de incorporagdo imobiliaria a serem apropriadas pelo Poc
totalizou R$ 3,2 bilhdes. E importante ressaltar que a Companhia faz rigorosa analise de crédito dos clientes
antes da venda, com isso, continuamente é repassado para os bancos carteiras de créditos saudaveis.

Na tabela a seguir sdo relacionados os recebiveis de incorporagdo de curto prazo e de longo prazo e os
recebiveis a serem apropriados ao resultado pelo PoC.

Tabelas 11 — Recebiveis

R$ milhGes 3T11 2T11 Var.(%)
Curto Prazo 1.646 1.770 -7%
Unidades em obra 1.299 1.530 -15%
Unidades prontas 347 240 44%
Longo Prazo 1.561 1.454 7%
Unidades em obra 1.232 1.257 -2%
Unidades prontas 329 197 67%
Total 3.207 3.224 -1%
Recebiveis de Incorporacao a serem apropriados no balanco pelo POC
Curto Prazo 1.437 1.512 -5%
Longo Prazo 1.363 1.242 10%
Total 2.800 2.754 2%
Total de Contas a Receber 6.007 5.978 0%
Estoques

Em setembro de 2011, o total de imdveis a comercializar a valor de mercado totalizou R$ 2.824 bilhGes
(parte Rossi), equivalente a aproximadamente 9 meses de vendas. A tabela abaixo mostra a distribui¢do do
estoque a valor de mercado por segmento de renda e por prazo de entrega da obra. E importante destacar
que apenas 5% do estoque referem-se a unidades prontas.

Tabela 12 — Estoque a valor de Mercado — R$ milhdes

Segmento de renda Pronto Até 6 Até 12 Até 24 Acima 25 Total

Meses Meses Meses Meses geral
Segmento Econ6mico 68 153 151 502 275 1.149
De R$ 200,1 mil a R$ 350,0 mil 8 37 22 83 222 372
De R$ 350,1 mil a R$ 500,0 mil 20 12 23 65 172 292
Acima De R$ 500,1 mil 42 11 9 212 430 705
Comercial 3 9 33 46 214 305
Total 141 222 239 908 1.314 2.823
% 5% 8% 8% 32% 47% 100%
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A seguir o estoque de imdveis a comercializar e terrenos para futuras incorporacdes conforme apresentado

no balango.

Tabelas 13 — Imoveis a Comercializar

R$ milhdes 3T11 2T11 Var. (%)
Circulante:

Imoveis Concluidos 98 55 78%
Imoveis em Construgdo 719 633 14%
Terrenos para futuras incorporagdes 661 582 14%
Gasto com novos projetos 13 15 -13%
Total 1.491 1.286 16%
N&o Circulante:

Terrenos para futuras incorporagdes 294 304 -3%
Total 1.785 1.590 12%

Endividamento

A divida no trimestre foi composta por 79% de operacdes com crédito imobilidrio, ou seja, decorrentes das
operacdes da empresa e evolucao das obras. A Rossi encerrou o 3T11 com um endividamento total de R$ 3,2

bilhoes.

As operagdes de credito imobilidrio sdo compostas por financiamentos a produgao (SFH) e cédulas de crédito
Bancario (CCB) que serdo utilizados para a construgdo e desenvolvimento de empreendimentos habitacionais
pré-determinados.

Tabela 14 — Endividamento

R$ milhGes 3T11 2T11 Var (%)
Curto Prazo 1.029 9264 7%
Crédito Imobiliario 755 686 10%
Capital de Giro 159 156 2%
Debéntures 115 122 -6%
Longo Prazo 2.212 2.069 7%
Crédito Imobiliario 1.812 1.652 10%
Capital de Giro 50 67 -25%
Debéntures (1) 350 350 0%
Total do Endividamento 3.240 3.033 7%
Disponibilidades financeiras 1.403 1.307 7%
Endividamento Liquido 1.837 1.726 6%
Endividamento Liquido/ Patriménio Liquido 66,1% 64,1% 2,0 p.p.

1 Excluindo debéntures da CEF que foram classificadas como Crédito Imobilidrio

Consumo de Caixa

O Consumo de Caixa operacional no 3T11 foi de R$ 93 milhdes. No ano totalizou R$ 385 milhdes, uma queda
de 34% em relagdo aos nove meses de 2010.

Total 9M10: R$ 586 MM
266

Total 9M11: R$ 385 MM

198

1T10 2T10 3T10 4T10 1T11
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E importante mencionar que o consumo de caixa liquido (variagdo do endividamento liquido, excluindo o
saldo de recebiveis performados de curto prazo, que é passivel de securitizacdo a qualquer momento) seria
negativo, ou seja, existiria uma geracdo de caixa no periodo de R$ 254 milhdes, caso fossem securitizados.

Houve também o gasto com pagamentos e aquisicSes de novos terrenos para recompor a parcela de curto
prazo do banco de terrenos.

Abaixo é detalhado o consumo de caixa operacional no trimestre:
Tabela 16 - Consumo Caixa

Consumo de

R$ milhé Recebiveis .

$ milhes 3TLE  performados * (b) | . S2X2
Variacdo da divida liquida 111
(-) Gastos Comerciais ndo recorrentes (Rossi 30 anos) (10) ’ ’
(-) Gastos com Programa de Recompra (8)
Consumo de Caixa Operacional 93

1 Curto Prazo

Desconcentragao bancaria e Perfil do Endividamento
No trimestre, a companhia deu continuidade a sua estratégia de diversificar o relacionamento bancario no
intuito de melhorar o perfil da divida, sendo que 68% sao de longo prazo, e reduzindo os custos.
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Teleconferéncia — 11 de novembro de 2011

Em Portugués Em Inglés
as 10:00 (Brasilia) / 07:00 (US ET) as 12:00 (Brasilia) / 09:00 (US ET)
Numero de acesso: (+55 11) 3127-4971 Numero de acesso: (+1 412) 317-6776
Codigo da teleconferéncia: Rossi Codigo da teleconferéncia: Rossi
Replay (disponivel até 18/11/11): Replay (disponivel até 20/11/11):
Numero de acesso: (+55 11) 3127-4999 Numero de acesso: (+1 412) 317-0088
Codigo do replay: 31296723 Codigo do replay: 10004698

Sobre a Rossi

A Rossi € uma das principais incorporadoras e construtoras do Brasil e completou 30 anos em 2010, com
presenca em 94 cidades. A empresa atua em diversos segmentos do mercado imobilidrio e tem no seu
portfolio inimeros sucessos de vendas de imdveis residenciais e comerciais, nos mais variados perfis de
renda. A Rossi integra o Novo Mercado da Bovespa e é negociada com o cédigo RSID3 e no mercado de
balcdo americano (OTC: RSRZY).

Para mais informagOes, acesse o site www.rossiresidencial.com.br/ri

Equipe de Relacdes com Investidores

ri@rossiresidencial.com.br
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Operacionais

Empreendimentos lancados
Convencional
Econdmico

VGV Lancado - Total (R$ milhGes)
Convencional
Econdmico

VGV Lancado - % Rossi (R$ milhdes)
Convencional
Econdmico

Unidades langadas
Convencional
Econdmico

Vendas Contratadas - Total (R$ milhdes)
Convencional
Econdmico

Vendas Contratadas - % Rossi (R$ milhGes)
Convencional
Econdmico

Unidades Vendidas
Convencional

Econ6émico

| F

3T11
25
10
15
1.170
318
852
1.008
426
582
4.925
1.340
3.585
1.233
640
594
917
492
425
4.564
1.370
3.194

il
mbi -

3T10
28
11
17
1.375
671
704
930
459
471
6.068
1.549
4.519
1.086
874
212
802
651
151
3.708
1.977
1.731
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-11%
-9%
-12%
-15%
-53%
21%
8%
-7%
24%
-19%
-13%
-21%
14%
-27%
180%
14%
-25%
182%
23%
-31%
85%

64
28

36
3.547
2.102
1.445
3.040
1.860
1.180
12.325
4.070
8.255
3.391
1.903
1.488
2.581
1.506
1.076
11.693
3.532
8.161

78

24

54
3.241
L4KE
1.798
2.258
995
1.263
17.550
3.770
13.780
2.833
1.733
1.100
2,179
1.323
856
13.318
4.460
8.858

-18%
17%
-33%
9%
46%
-20%
35%
87%
-7%
-30%
8%
-40%
20%
10%
35%
18%
14%
26%
-12%
-21%
-8%



il
Paulko - SP | CE

Demonstracao do Resultado — R$ mil

3T11 3T10 Var. 9M11 9M10 \C1
Receita Operacional Bruta
Venda de Imdveis e Servigos 769.833 658.821 17% 2.213.111 1.839.564 20%
Impostos sobre vendas (20.696) (14.431) 43% (56.462) (55.224) 2%
Receita Operacional Liquida 749.137 644.390 16% 2.156.649 1.784.340 21%
Custo dos Iméveis e Servigos (523.507) (452.949) 16% (1.484.747) (1.227.013) 21%
Obras+ terrenos (472.121) (409.705) 15% (1.349.157) (1.111.746) 21%
Encargos Financeiros (51.386) (43.244) 19% (135.590) (115.267) 18%
Lucro Bruto 225.630 191.441 18% 671.902 557.327 21%
Margem Bruta 30,1% 29,7%  0,4p.p. 31,2% 31,2% -0,1p.p.
Despesas Operacionais (148.612) (110.007) 35% (421.461) (300.171) 40%
Administrativas (59.656) (45.834) 30% (162.944) (119.135) 37%
Participagdo nos resultados (16.137) (6.057) 166% (29.329) (17.191) 71%
Comerciais (57.029) (52.449) 9% (190.993) (140.288) 36%
Pesquisas e Desenv. Projetos (2.993) (289) 936% (5.869) (1.991) 195%
Depreciagdo e Amortizagdo (7.433) (5.408) 37% (20.679) (15.806) 31%
Outras Receitas (Despesas) Operacionais (5.364) 30 -17980% (11.647) (5.760) 102%
Lucro antes do Resultado Financeiro 77.018 81.434 -5% 250.441 257.156 -3%
Resultado Financeiro 35.076 25.748 36% 56.140 48.629 15%
Receita Financeira 55.339 35.862 54% 111.519 78.942 41%
Despesas Financeira (20.263) (10.114) 100% (55.379) (30.313) 83%
Lucro (Prejuizo) Operacional 112.094 107.182 5% 306.581 305.785 0%
Margem Operacional 15,0% 16,6% -1,7p.p. 14,2% 17,1% -2,9p.p.
Provisdo para IR e Contribuigdo Social (26.584) (14.510) 83% (58.375) (46.579) 25%
Lucro (Prejuizo) Liquido do Exercicio 85.510 92.672 -8% 248.206 259.206 -4%
Margem Liquida 11% 14% 12% 15%
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ATIVO 3T11 2T11 Var. (%)

CIRCULANTE
Caixa e equivalentes 947.966 834.676 14%
Titulos mantidos para negociacdo 454.803 472.282 -4%
Contas a receber de clientes 1.645.902 1.770.053 -7%
Imoveis a comercializar 1.491.019 1.285.698 16%
Outros créditos 657.260 548.178 20%
Total do Ativo Circulante 5.196.950 4.910.887 6%
NAO CIRCULANTE
REALIZAVEL A LONGO PRAZO
Contas a receber de clientes 1.561.112 1.453.806 7%
Depositos Judiciais 52.635 50.767 4%
Imdveis a comercializar 294.382 303.825 -3%
IR e contrib. social diferidos 18.345 22.487 -18%
Total do Realizavel a Longo Prazo 1.926.474 1.830.885 5%
Imobilizado 75.991 68.855 10%
Intangivel 10.411 9.942 5%
Total do nao circulante 2.012.876 1.909.682 5%
TOTAL DO ATIVO 7.209.826 6.820.569 6%
PASSIVO E PATRIMONIO LfQUIDO 3T11 2T11 Var. (%)
CIRCULANTE
Financiamentos para construgdo - crédito imobiliario 732.877 677.090 8%
Empréstimo para Capital de Giro 159.252 156.424 2%
Fornecedores 74.732 81.238 -8%
Contas a pagar por aquisicdo de terrenos 222.320 218.519 2%
Salarios e encargos sociais 48.870 36.113 35%
Impostos e contribuigdes a recolher 28.646 31.342 -9%
Debéntures 136.527 30.949 341%
Dividendos a pagar - 15.082 0%
Participagdo dos administradores e empregados a pagar 7.624 4.905 55%
Adiantamento de clientes 291.590 283.072 3%
Impostos e contribuigdes diferidos 138.215 123.440 12%
Passivo a descoberto e outras contas a pagar 27.235 22.843 19%
Total do Circulante 1.867.888 1.681.017 11%
NAO CIRCULANTE
Financiamentos para construgdo - crédito imobiliario 1.311.544 1.151.913 14%
Empréstimo para Capital de Giro 50.000 66.667 -25%
Contas a pagar por aquisicdo de terrenos 219.174 162.605 35%
Debéntures 850.000 950.000 -11%
Impostos e contribuicGes a recolher 24.275 24.275 0%
ProvisGes 24.522 22.522 9%
ProvisOes para garantias de obras 15.239 10.788 41%
Impostos e contribuigdes diferidos 67.124 58.537 15%
Total do ndo circulante 2,561.878 2.447.307 5%
PATRIMONIO LIQUIDO
Capital social 2.025.145 2.025.145 0%
AgOes em tesouraria (26.691) (25.268) 6%
Reservas de capital 18.786 15.058 25%
Reservas legal 48.979 48.979 0%
Reservas de retengdo de lucros 465.635 465.635 0%
Lucros acumulados 248.206 162.696 53%
Total do Patrimdnio Liquido 2.780.060 2.692.245 3%
TOTAL DO PASSIVO 7.209.826 6.820.569 6%
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Consumo de Caixa - Medido pela variacdo da divida liquida, menos os aumentos de capital e dividendo pagos.

CPC — Comité de pronunciamentos contabeis - Criado pela Resolugdao CFC n° 1.055/05, o CPC tem como objetivo "o
estudo, o preparo e a emissao de Pronunciamentos Técnicos sobre procedimentos de Contabilidade e a divulgacdo de
informacOes dessa natureza, para permitir a emissdo de normas pela entidade reguladora brasileira, visando a
centralizagdo e uniformizacdo do seu processo de produgdo, levando sempre em conta a convergéncia da Contabilidade
Brasileira aos padrdes internacionais".

EBITDA - Lucro Liquido antes do resultado financeiro liquido, do imposto de renda e contribuicdo social sobre o lucro, das
despesas de depreciagdo e amortizacdo e dos encargos financeiros alocados nos custos dos imdveis vendidos.

O EBITDA ndo é uma medida de desempenho financeiro segundo as Praticas Contabeis Adotadas no Brasil, tampouco deve
ser considerada isoladamente, ou como uma alternativa ao lucro liquido, como medida de desempenho operacional, ou
alternativa aos fluxos de caixa operacionais, ou como medida de liquidez. O EBITDA ndo possui significado padronizado e a
definicdo da Rossi de EBITDA pode ndo ser comparavel aquela utilizada por outras companhias.

EBITDA ajustado — Apurado a partir do Lucro liquido antes do resultado financeiro liquido, do imposto de renda e
contribuicdo social sobre o lucro, das despesas de depreciacdo e amortizagdo, dos encargos financeiros alocados nos
custos dos imdveis vendidos, dos gastos com emissdo de agdes, das despesas com plano de opgdes e outras despesas ndo
operacionais. O EBITDA Ajustado ndo é uma medida de desempenho financeiro segundo as Praticas Contabeis Adotadas
no Brasil, tampouco deve ser considerada isoladamente, ou como uma alternativa ao lucro liquido, como medida de
desempenho operacional, ou alternativa aos fluxos de caixa operacionais, ou como medida de liquidez. O EBITDA Ajustado
ndo possui significado padronizado e a definicdo da Rossi de EBITDA Ajustado pode ndo ser comparavel aquela utilizada
por outras cias.

IGP-M - Indice Geral de Pregos - Mercado, divulgado pela Fundacio Getlio Vargas.
INCC - fndice Nacional de Custo da Construcdo, medido pela Fundacio Gettilio Vargas.
Land Bank — Banco de Terrenos para futuros empreendimentos, adquiridos em dinheiro ou por meio de permutas.

Margem de Resultados a Apropriar — Equivalente a “Resultados a Apropriar” dividido pelas “Receitas a Apropriar” a
serem reconhecidas em periodos futuros.

Método PoC — De acordo com o BR GAAP, as receitas, custos e despesas relacionadas a empreendimentos imobiliarios,
sdo apropriadas com base no método contabil do custo incorrido (“PoC”), medindo-se o progresso da obra pelos custos
reais incorridos versus os gastos totais orgados para cada fase do empreendimento.

Permuta — Sistema de compra de terreno pelo qual o dono do terreno recebe em troca um determinado nimero de
unidades ou percentual da receita do empreendimento a ser construido no mesmo. Adquirindo terreno por meio de
permutas, objetivamos a reducdo da necessidade de recursos financeiros e o conseqiiente aumento do retorno.

Receitas de Vendas a Apropriar — As receitas a apropriar correspondem as vendas contratadas cuja receita é
apropriada em periodos futuros, em fungdo do andamento da obra e ndo no momento da assinatura dos contratos. Desta
forma, o saldo de Receitas a Apropriar corresponde as receitas a serem reconhecidos em periodos futuros relativas a
vendas passadas.

Recursos do SFH — Recursos do SFH s3o originados do Fundo de Garantia por Tempo de Servico (FGTS) dos depdsitos
de caderneta de poupanca. Os bancos comerciais sdo obrigados a investir 65% desses depdsitos no setor imobiliario, para
a aquisicdo de imdvel por pessoa fisica ou para os incorporadores a taxas menores que o mercado comum de Vendas

Resolugdo CFC n°963/03 e Método POC (Percentage of Completion) — A receita, bem como os custos e despesas
relativos a atividade de incorporacdo, sdo apropriados ao resultado ao longo do periodo de construgdo do empreendimento
imobilidrio, a medida da evolugdo do custo incorrido, de acordo com a Resolugdo CFC N.° 963/03.

Resultados de Vendas a Apropriar — Em fungdo do reconhecimento de receitas e custos em funcdo do andamento de
obra (Método PoC) e ndo no momento da assinatura dos contratos, reconhecemos receitas e despesas de incorporacdo de
contratos assinados em periodos futuros. Desta forma, o saldo de Resultados a Apropriar corresponde as receitas menos
custos a serem reconhecidos em periodos futuros relativos a vendas passadas.

Venda Contratada — E cada contrato resultante de vendas de unidades durante certo periodo de tempo, incluindo
unidades em langamento e unidades em estoque. As vendas contratadas serao reconhecidas como receitas de acordo com
andamento da obra (método PoC). Ndo existe uma definicdo de “vendas contratadas” dentro do BR GAAP.

VGV - Valor Geral de Vendas.

VGV Lancado - Valor Geral de Vendas correspondente ao valor total a ser potencialmente obtido pela companhia
proveniente da venda de todas as unidades langadas de determinado empreendimento imobilidrio a determinado prego.

VGV Rossi — Valor Geral de Vendas obtido ou a ser obtido pela Rossi na venda de todas as unidades de um determinado
empreendimento imobilidrio, a prego pré-determinado no lancamento, proporcionalmente a nossa participagdo no
empreendimento.

VSO — Vendas sobre oferta.
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