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Grupo JMalucelli 

Fonte: www.jmalucelli.com.br 3 



História 

4 *P&C:  Property & Casualty (Patrimônio e Danos) 
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Governança Corporativa 

Estrutura Societária 

JMalucelli Resseguradora 

JMalucelli Participações 
em Seguros e 
Resseguros 

JMalucelli Seguradora JMalucelli Seguros 

JMalucelli Agenciamento JMalucelli Investimentos 

50,50% 49,50% 

100,00% 

99,99% 99,98% 

JMalucelli  Controle de 
Riscos 

99,99% 0,01% 
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Voluntariamente 

Nível 1 Nível 2 IBGC 

Garantia de um percentual mínimo 
de 25% de ações em circulação. 

Submissão ao regulamento de 
arbitragem para a resolução de 
disputas 

Membros independentes em seus 
conselhos de administração e fiscal 

Política de negociação de valores 
mobiliários e adoção do código de 
conduta. 

100% de tag-along para  ações PN Possuir uma mulher como 
membro do CA 
 

Vedação a acumulação de cargos 
do Presidente do conselho e 
Diretor Presidente 

Mínimo de cinco membros no 
Conselho de Administração, dos 
quais pelo menos 20% devem ser 
independentes. Mandato unificado 
de 2 anos, permitida reeleição 

Política de negociação de ações 

Uma reunião pública anual Demonstrações financeiras 
traduzidas para o inglês 

Governança Corporativa 
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Mercado de Crédito Brasileiro 

31,9% 

38,0% 
41,4% 

43,8% 
46,1% 

50,9% 
55,2% 

17,0% 
20,7% 

22,9% 24,3% 25,1% 
27,6% 

30,0% 

14,9% 
17,3% 18,5% 19,6% 21,0% 

23,3% 
25,3% 

jun/07 jun/08 jun/09 jun/10 jun/11 jun/12 jun/13 

Crédito / PIB 

Crédito/PIB Crédito/PIB - PJ Crédito/PIB - PF 

2,0% 

3,0% 

4,0% 

5,0% 

6,0% 

7,0% 

8,0% 

9,0% 

Inadimplência - Pessoas Físicas 

Inadimplência Crédito pessoal não consignado 

Inadimplência Crédito pessoal consignado total 
Fonte: Banco Central 
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Mercado de Crédito Brasileiro 

566 588 609 628 642 663 673 693 701 715 

6,3% 
6,7% 

7,3% 
7,7% 7,9% 8,1% 8,2% 8,0% 

7,6% 7,3% 

0,0% 

1,0% 

2,0% 

3,0% 

4,0% 

5,0% 

6,0% 

7,0% 

8,0% 

9,0% 
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B
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õ
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Crédito x Inadimplência – PF 
(Recursos Livres) 

Total pessoa física Inadimplência acima de 90 dias 

521 549 573 604 618 655 674 707 711 730 

3,1% 

3,3% 
3,3% 

3,4% 

3,5% 3,6% 
3,6% 

3,7% 
3,6% 

3,5% 

2,7% 

2,8% 

2,9% 

3,0% 

3,1% 

3,2% 

3,3% 

3,4% 

3,5% 

3,6% 

3,7% 

3,8% 

0 
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mar/11 jun/11 set/11 dez/11 mar/12 jun/12 set/12 dez/12 mar/13 jun/13 

B
ilh

õ
e

s 

Crédito x Inadimplência – PJ 
(Recursos Livres) 

Total pessoa jurídica Inadimplência acima de 90 dias 

Fonte: Banco Central 



Produtos 
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Crédito Consignado 
 

R$ 2.091,6 milhões 
 

Middle Market 

 

R$ 459,2 milhões 

 

Seguro Garantia 

 

28,8% do mercado 

Riscos Financeiros 

 

30,0% do mercado 

Banco 

Seguros 

Pessoas físicas Pessoas jurídicas 

JMalucelli  
Seguradora 

JMalucelli Resseguradora 

P&C 

 

Parceria com a Travelers 

JMalucelli  
Seguros 

Fonte: SUSEP 

Crédito 
Consignado  

79% 

Middle 
Market 

17,3% 

Parceria 
Consumo 

3,7% 



Principais Números 
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Lucro Líquido Ajustado: 
 

R$ 70,8 milhões no 1S13 
11%       1S12   

 

 

Carteira de crédito: 

R$ 2.648,3 milhões 
   18%       jun/12 

96,5% da carteira entre AA e C 

 

Middle Market 

R$ 459,2 milhões 
44%       jun/12 

 

Rentabilidade – 1S13: 
 

ROAE  de 11,8% 

ROAA de 3,3%  

NIM de 13,5% 

Originação recorde de crédito 
consignado: 

 

R$ 957 milhões no 1S13 
27%      1S12 

 

Captação total: 
 

R$ 2.597 milhões 
13%      jun/12 



 1.132  
 1.240   1.259  

2T12 1T13 2T13 

 810   789   828  

 1.094  

 1.216   1.259  

2008 2009 2010 2011 2012 1S13 

Patrimônio Líquido 
(R$ milhões) 

 3.908  
 4.223  

 4.504  

2T12 1T13 2T13 

 2.317  
 2.617  

 3.074  
 3.427  

 4.165  
 4.504  

2008 2009 2010 2011 2012 1S13 

Ativos Totais 
(R$ milhões) 

CAGR  2008-2013: 15,9% 

Investimento Travelers 

YoY 15,2% 

QoQ 6,6% 

YoY 11,2% 

QoQ 1,5% 

Balanço Patrimonial 
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 35,4  

 51,4  

 84,8  

 73,7  

2S11 1S12 2S12 1S13 

Resultado Operacional Individual Ajustado 
(R$ milhões) 

Lucro & Rentabilidade 
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 58,4  
 63,8  

 88,0  

 70,8  

2S11 1S12 2S12 1S13 

Lucro Líquido Ajustado 
(R$ milhões) 

3,5% 3,5% 

4,4% 

3,3% 

2S11 1S12 2S12 1S13 

ROAA (ajustado) 

11,0% 
11,8% 

15,5% 

11,8% 

2S11 1S12 2S12 1S13 

ROAE (ajustado) 

YoY 43,4% 

HoH -13,1% 

YoY 11,0% 

HoH -19,5% 



Indicadores 
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42,1% 

49,2% 

39,5% 
36,4% 

48,1% 
42,1% 

45,0% 44,3% 46,5% 

50,1% 

57,9% 

47,0% 
42,5% 

57,5% 

48,1% 
50,9% 51,7% 

56,0% 

2T11 3T11 4T11 1T12 2T12 3T12 4T12 1T13 2T13 

Índice de Eficiência 

Sem PDD Com PDD 

11,6% 11,3% 12,0% 12,6% 11,8% 
14,5% 

16,1% 15,0% 
12,9% 

2T11 3T11 4T11 1T12 2T12 3T12 4T12 1T13 2T13 

Margem Financeira Líquida (NIM) - Individual 



 2.237   2.507   2.624  
 2.000  

 2.100  

 2.200  

 2.300  

 2.400  

 2.500  

 2.600  

 2.700  

2T12 1T13 2T13 

 1.111   1.297   1.552   1.899   2.395   2.624  

4,4% 

5,2% 

3,3% 
3,4% 

3,0% 
3,3% 

0,0% 

1,0% 

2,0% 

3,0% 

4,0% 

5,0% 

6,0% 

 -    

 500  

 1.000  

 1.500  

 2.000  

 2.500  

 3.000  

2008 2009 2010 2011 2012 1S13 

Carteira de Crédito 
(R$ milhões) 

Carteira de Crédito PDD / Carteira 

CAGR  2008-2013: 21,0% 
YoY 17,3% 

QoQ 4,7% 

Carteira de crédito 

 1.018   1.091   1.308   1.573   1.932   2.092  

92% 

84% 84% 
83% 

81% 79% 

65% 

70% 

75% 

80% 

85% 

90% 

95% 

 (200) 

 300  

 800  

 1.300  

 1.800  

 2.300  

2008 2009 2010 2011 2012 1S13 

Crédito Consignado 
(R$ milhões) 

Crédito Consignado Participação na Carteira Total 

 87   130   212   289   400   459  

8% 

10% 

14% 
15% 

17% 18% 

5% 

7% 

9% 

11% 

13% 

15% 

17% 

19% 

21% 

23% 

25% 

 -    

 500  

 1.000  

 1.500  

 2.000  

2008 2009 2010 2011 2012 1S13 

Middle Market 
(R$ milhões) 

Middle Market Participação na Carteira Total 16 



Qualidade da carteira 
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 1.760,3   1.842,7   1.898,8   2.076,5  
 2.237,2   2.295,5   2.395,1   2.506,5  

 2.624,1  

3,2% 
3,2% 3,4% 3,3% 

3,1% 3,1% 3,0% 3,2% 3,3% 

2,0% 1,9% 2,0% 2,0% 
1,7% 1,7% 1,6% 1,8% 1,8% 

0,5% 0,4% 0,6% 0,6% 0,5% 0,6% 0,5% 0,4% 0,4% 

0,0% 

1,0% 

2,0% 

3,0% 

4,0% 

5,0% 

 -    

 500,0  

 1.000,0  

 1.500,0  

 2.000,0  

 2.500,0  

 3.000,0  

2T11 3T11 4T11 1T12 2T12 3T12 4T12 1T13 2T13 

Evolução da carteira de crédito consolidada 
(R$ millhões) 

Carteira de Crédito PDD/Carteira de crédito 

Nível H/Carteira de crédito Nível de perda (baixas para prejuízo) 

• redução de 0,1 p.p. no ano (junho 2013 x junho 2012) e 
estável no trimestre 

Nível de Perda 
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 70,4   70,3   72,6   79,5  85,4  69,4   67,3   72,2   72,7  78,8 

 37,1   36,8   38,5   40,8  43,4 

101,4% 104,5% 100,6% 109,3% 108,4% 

189,6% 191,0% 188,9% 194,8% 196,9% 

0,0% 

20,0% 

40,0% 

60,0% 

80,0% 

100,0% 

120,0% 

140,0% 

160,0% 

180,0% 

200,0% 

 -    

 20,0  

 40,0  

 60,0  

 80,0  

 100,0  

 120,0  

 140,0  

 160,0  

 180,0  

 200,0  

2T12 3T12 4T12 1T13 2T13 

Índice de cobertura 
(R$ milhões) 

PDD Carteira vencida > 90 dias 
Carteira vencida > 180 dias Índice de cobertura da carteira > 90 dias 
Índice de cobertura da carteira  > 180 dias 

 17.037   16.037   16.759  
 19.770   21.191  

2T12 3T12 4T12 1T13 2T13 

Despesa de provisão 
(R$ milhares) 

Classif. Carteira Total Consignado Middle 
Profit 

Sharing 

A 77,3% 92,5% 7,0% 63,5% 

B 16,2% 2,7% 82,9% 6,8% 

C 2,5% 1,2% 8,4% 3,8% 

D 0,7% 0,6% 0,1% 4,4% 

E 0,6% 0,5% 0,2% 3,6% 

F 0,6% 0,5% 0,7% 3,6% 

G 0,4% 0,3% 0,0% 3,6% 

H 1,8% 1,6% 0,7% 10,7% 

Total 100,0% 100,0% 100,0% 100,0% 

Carteira 2.624.100 2.091.640 434.966 97.216 

Qualidade da carteira 



Crédito Consignado 

“Ser um banco relevante no mercado de consignado nas regiões de atuação, 
buscando sempre diferenciação e operação eficiente” 

Diferenciação 
nos canais,  
convênios e 

clientes 

Operação 
Eficiente 

Relevância na 
região de 
atuação 

19 



Crédito Consignado 

20 

1,4% 1,5% 1,5% 1,6% 1,6% 

2,2% 2,1% 2,0% 2,0% 1,9% 

3,5% 3,5% 3,4% 3,4% 3,4% 

2T12 3T12 4T12 1T13 2T13 

Qualidade da carteira de consignado 

H D - G NPL 

 1.573  
 1.727  

 1.861   1.902   1.932   2.015   2.092  

4T11 1T12 2T12 3T12 4T12 1T13 2T13 

Carteira de Consignado 
(R$ milhões) 

YoY 12,4% 

QoQ 3,8% 



Crédito Consignado 

21 

31,1% 

44,6% 45,0% 43,6% 
41,8% 

31,8% 

32,0% 

27,4% 
24,5% 23,9% 

11,5% 19,3% 
22,6% 24,0% 24,9% 

3,6% 3,3% 
5,0% 

7,9% 
9,4% 

jun/09 jun/10 jun/11 jun/12 jun/13 

Governos Estaduais Prefeituras INSS Entidades Federais 

Distribuição 

 292   300   318   363   392   317   358   433   524  

55% 

49% 
48% 47% 

41% 

52% 
55% 

59% 60% 

2T11 3T11 4T11 1T12 2T12 3T12 4T12 1T13 2T13 

Originação de Crédito Consignado 

Originação Total (R$ milhões) 
Participação de Lojas Próprias e Correspondentes Bancários Exclusivos (%) 



3,5% 

1,7% 

0,9% 

8,2% 

10,9% 

51,9% 

4,5% 

8,1% 

9,0% 

60 

13 

1 

1 

1 

4 

9 

1 

5 

Distribuição consignado 

22 

2T13: +1 loja própria 
 em Salvador 

95 Correspondentes Exclusivos e Lojas Próprias 

Distribuição regional da carteira 



Middle Market 
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Player regional no Paraná e em Santa Catarina.  

Sinergia com a base de clientes das empresas do 

grupo JMalucelli em São Paulo, que atendam ao 

critério de faturamento anual entre R$ 20 

milhões e R$ 500 milhões.  

Estratégia Middle Market CIDADES DE ATUAÇÃO 
 DE MIDDLE MARKET 

•CURITIBA/PR 

•SÃO PAULO/SP 

•LONDRINA/PR 

•FLORIANÓPOLIS/SC 

•JOINVILLE/SC 

• BLUMENAU/SC 

+ 15% 
outros 

estados 

Distribuição da carteira e  
localização das plataformas de Middle Market 

Seleção das empresas a serem prospectadas 

Levantamento das informações disponíveis 
sobre clientes (JMalucelli Seguradora, Grupo 

JMalucelli e Serasa) 

Análise de indicadores financeiros e 
informações qualitativas para tomada de 

decisão sobre visitas 

2. Filtragem 

1. Qualificação 
da informação 

3. Pré-análise FÁ
B

R
IC

A
 D

E 
C

LI
EN

TE
S 

53% 

1 

2 

3 

23% 

9% 

6 



 267,4  
 289,0   299,8  

 319,8   330,7  

 400,0  
 419,7  

 459,2  
14,3% 

15,0% 
14,4% 14,2% 14,3% 

16,5% 16,6% 
17,3% 

0,0% 

2,0% 

4,0% 

6,0% 

8,0% 

10,0% 

12,0% 

14,0% 

16,0% 

18,0% 

20,0% 

 -    

 50,0  

 100,0  

 150,0  

 200,0  

 250,0  

 300,0  

 350,0  

 400,0  

 450,0  

 500,0  

3T11 4T11 1T12 2T12 3T12 4T12 1T13 2T13 

Carteira de Middle Participação na carteira total 

 7,6  

 20,9  

 35,9  

 52,8  
 56,4  

2T12 3T12 4T12 1T13 2T13 

Carteira BNDES 
(R$  milhões) 

Middle Market 

24 

YoY 43,6% 

QoQ 9,4% 



Middle Market 
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1,3% 1,0% 0,8% 0,9% 0,7% 

1,7% 

1,0% 
1,0% 1,1% 

1,0% 

2,3% 

1,8% 1,8% 

0,4% 0,4% 

2T12 3T12 4T12 1T13 2T13 

Qualidade da carteira de middle market 

H D - G NPL 

48,9% 

29,6% 

19,9% 

1,4% 

Distribuição Setorial - Middle Market 

Serviços 

Indústria 

Comércio 

Rural 



Profit Sharing 
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• O Paraná Banco atua como provedor de funding para operações de 
cartão de crédito nos estados do Rio Grande do Sul,  Santa Catarina 
e Paraná. 

Parcerias com 
lojistas  

 63  
 72  

 85  

 95   97  

2T12 3T12 4T12 1T13 2T13 

Crescimento da Carteira 
(R$ milhões) 

54% 

8% 7% 8% 9% 11% 

11% 12% 12% 
13% 

15% 

16% 
17% 

17% 
20% 

23% 

2T12 3T12 4T12 1T13 2T13 

Qualidade da carteira de Profit Sharing 

H D - G NPL 



Estratégia de Funding 
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• Explorar  sinergia com 
Seguradora e Grupo 
JMalucelli prospecção de 
clientes aplicadores 

Ambição 

• Ferramenta de CRM 
(Customer Relationship 
Management) 

• Ajuste no processo de 
prospecção de clientes 

Investimento 

• Ampliação da base de 
investidores Pessoa 
Física e Jurídica 

Expectativa 

Emissão de Letras Financeiras, LCA , LCI e CRI  



Funding 
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52,0% 

23,5% 

15,2% 

7,2% 

2,2% 

2T13 

CDB Letras financeiras DPGE CDI Repasses do BNDES 

Captação total 2.596.503 2.423.002 7,2% 2.290.400 13,4%

Depósitos totais 1.930.295 1.882.882 2,5% 2.088.139  (7,6%)

     Investidores institucionais 1.114.517 1.149.338  (3,0%) 1.101.179 1,2%

Instituições financeiras 247.961 166.784 48,7% 360.624  (31,2%)

     Pessoas jurídicas 200.237 216.828  (7,7%) 225.828  (11,3%)

     Partes relacionadas 202.145 177.973 13,6% 206.286  (2,0%)

     Pessoas físicas 165.436 171.959  (3,8%) 194.222  (14,8%)

Letras Financeiras 609.855 487.654  25,1% -              n.d.

Letras Financeiras 609.855 487.654    25,1% -              n.d.

Emissão de Eurobonds -              -              n.d. 202.261 n.d.

Tranche de U$ 100 milhões -              -              n.d. 202.261    n.d.

Repasses do BNDES 56.353 52.466 7,4% -              n.d.

Repasses do BNDES 56.353      52.466      7,4% -              n.d.

2T13 x

2T12
Captação (R$ mihares) 1T13

2T13 x

1T13
2T122T13



1,61 1,68 1,74 
1,85 

1,98 1,98 1,97 2,02 2,08 

39,5% 

34,4% 

38,3% 
30,2% 

26,3% 26,2% 27,1% 26,6% 
24,3% 

0,0% 

5,0% 

10,0% 

15,0% 

20,0% 

25,0% 

30,0% 

35,0% 

40,0% 

0,00 

0,50 

1,00 

1,50 

2,00 

2,50 

3,00 

3,50 

2T11 3T11 4T11 1T12 2T12 3T12 4T12 1T13 2T13 

Carteira / PL Índice de Basiléia 

Estrutura de Capital 
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• 100% TIER I Basiléia 

22,0% 

24,6% 36,4% 

16,8% 

Carteira de Crédito - Operações a vencer 

Até 3 Meses 

De 3 a 12 Meses 

De 1 a 3 anos 

Acima de 3 anos 

15,0% 

29,9% 
40,4% 

14,7% 

Captação - Operações a Vencer 

Até 3 Meses 

De 3 a 12 Meses 

De 1 a 3 anos 

Acima de 3 anos 
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Múltiplos 

*Proporção dos lucros que são distribuídos na forma de proventos. 
*Lucro Ajustado 

 6,8   7,5   7,8   8,4   8,6   9,0   9,4  

 12,4   12,5   13,0  
 13,9   14,4  

6,0 6,3 1,9 5,4 8,1 6,8 11,1 10,7 9,7 12,1 13,5 12,3 

 0,50  
 0,45  

 0,34  

 0,56  
 0,59   0,61  

 0,67  

 0,75  

 0,67  

 0,73  

 1,01  

 0,81  

 -    

 0,20  

 0,40  

 0,60  

 0,80  

 1,00  

 -    

 2,0  

 4,0  

 6,0  

 8,0  

 10,0  

 12,0  

 14,0  

2S07 1S08 2S08 1S09 2S09 1S10 2S10 1S11 2S11 1S12 2S12 1S13 

Geração de Valor para o Acionista 

Valor Patrimonial por Ação PRBC4 Lucro por Ação 

49% 46% 
39% 

27% 32% 
39% 39% 

2008 2009 2010 2011 2012 1S13 Média 

Payout* 



Longo 

Prazo

Curto 

Prazo

Longo 

Prazo

Curto 

Prazo
Perspectiva

Fitch Ratings  A+(bra)  F1(bra) Estável

S&P BB+ B brAA Negativa

RISKbank 10,75

Fitch Ratings AA-(bra) Estável

S&P brAA Estável

Fitch Ratings AA-(bra) Estável

S&P brAA Estável

Escala Global Escala nacional

Paraná Banco

JM Seguradora

JM Resseguradora

Ratings 
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UPGRADES RECENTES 



Reunião APIMEC - SP 



Estrutura Organizacional 
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Fonte: SUSEP 

Mercado de Seguro Garantia 

2007 2008 2009 2010 2011 2012 1S 2013

346,1
499,4

694,8 726,7
801,1 789,5

496,8

Marke Share  - Prêmios Diretos - Seguro Garantia 
(R$ Milhões)

Prêmios Diretos (Mercado)

50,4%

43,0%
32,6%

40,4%

35,9% 28,3%
28,8%

Market Share (JMalucelli)

39,9%

29,5%

10,5%

5,9%
4,6%

3,1% 2,1% 1,5% 3,0%

Market Share - Resseguro 1S 2013

IRB JMalucelli Austral Munich RE Mapfre RE

BTG AIG Swiss RE Demais
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Mercado de P&C 

Fonte: SUSEP 35 

2007 2008 2009 2010 2011 2012 1S2013

Casualty 531,9 602,3 635,2 5.545,3 6.862,5 7.102,7 3.865,3 

Property 3.258,5 3.708,4 3.892,1 2.914,0 3.789,4 3.672,9 1.951,8 

Prêmios Diretos (R$ Milhões)

Casualty

Property



Fonte: SUSEP 

12% 

75% 

  JV Branches 

75% 
R$ 100,783 M 

Seguros (GWP) Prêmios Diretos 
 

Abertura da sucursal Manaus e estudando a possibilidade 
de abertura de novas sucursais em outras cidades. 
 

4% 

9% 
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Distribuição Geográfica 



Prêmios Ganhos de Seguros 
 

R$ 119,6 milhões 
 

27% acima de 2012 (R$ 94,4 milhões) 
 

Margem Operacional 
 

R$ 30,6 milhões 

 
21% acima de 2012 (R$ 25,3 milhões) 

Lucro Líquido 
 

R$ 27,9 milhões realizados 
 

Despesas Administrativas 
 

R$ 42 milhões realizados 
 

11% acima de 2012 (R$ 37,8 milhões) 

Grupo Segurador (Consolidado) 
1S13 
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Resultado Financeiro 



 
 
 
 
 

        Lucro Líquido 20,4           

250,9         

ROE 8,1% 8,7%

19,5          

224,5        

JMalucelli Seguradora 1S 13 1S 12

Lucro Líquido

PL Médio

ROE 8,1% 8,7%

Índice Combinado 
Ampliado 

JMalucelli

Seguradora 
(s/DPVAT)

47,0%

1S 13 1S 12

47,2%

        Lucro Líquido 20,4           

902,3         

ROE 2,3% 2,5%

19,5          

795,7        

JMalucelli Seguradora 1S 13 1S 12

Lucro Líquido

Ativo Médio

ROA 2,3% 2,5%
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Indicadores 

JMalucelli Seguradora 
1S13 



Índice Combinado 

0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

80%

90%

100%

Índice Combinado

JMalucelli (Garantia)

JMalucelli (Garantia + DPVAT)

0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

80%

90%

100%

Índice Combinado Ampliado

JMalucelli (Garantia)

JMalucelli (Garantia + DPVAT)
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Política de Investimentos 
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Web Site: http://www.jmalucelliseguradora.com.br/ 

E-mail: ri@paranabanco.com.br 

 

 

Ricardo Trunci 

Diretor Comercial 

 

Telefone: 

+55 (41) 3351-9645 

 

 

http://www.jmalucelliseguradora.com.br/
mailto:ri@paranabanco.com.br


 Diversificação de fonte de captação 
 
Emissão de LCI (Letras de Crédito Imobiliário)  e CRI (Certificado de Recebíveis 
Imobiliários), a partir do ativo Home Equity; 
Oferta de LCAs (Letras de Crédito do Agronegócio); 
Emissões Externas; 
Ofertas Públicas de Letras Financeiras. 

Projetos 
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 Home Equity 
 
Projeto em desenvolvimento; 
Diversificação da carteira de crédito; 
Em análise para aprovação pelos órgãos oficiais (Banco Central). 

 Trade Finance 
 
Oferta para o segmento de Middle Market a partir do segundo semestre; 
Ampliação do mix de produtos. 



Presença no mercado de seguros e 
resseguros 

•Liderança no mercado de seguro garantia 
brasileiro através da sua controlada em 
conjunto JMalucelli Seguradora; 

•Parceria com a Travelers – uma das maiores 
seguradoras do mundo; 

•Resseguro Internacional. 

Vantagens Competitivas 
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Capitalização e funding 

•Estrutura de funding não dependente de cessões 
de crédito; 

•Maior índice de Basiléia entre os pares, 100% 
tier 1  o que permite o crescimento contínuo e 
sustentável; 

•Níveis de capitalização e liquidez altos. 

Canais de Distribuição Consignado 

•Estrutura de correspondentes bancários 
exclusivos permite maior controle sobre a 
operação de crédito consignado; 

•Estrutura de lojas próprias com estratégia de 
priorização regional definida. 

Sinergia com a JMalucelli Seguradora 

•Estratégia de middle market: no estado de São 
Paulo, o Paraná Banco  trabalha em sinergia 
com o grupo segurador JMalucelli, procurando 
incorporar a sua base de clientes os clientes das 
seguradoras JMalucelli; 

•Assertividade na prospecção de clientes 
possibilita qualidade de carteira; 

• Excelente qualidade da carteira de crédito. 



Obrigado! 
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Web Site: www.paranabanco.com.br/ri 

E-mail: ri@paranabanco.com.br 

 

Laercio S. de Sousa 

Diretor de RI 

 

Natasha N. Nakagawa 

Gerente de RI 

Alessandro R. Helpa 

Analista de RI 

Telefone: 

+55 (41) 3351-9645 

 

 



PARANÁ BANCO S.A. 


