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FATO RELEVANTE

REAPRESENTACAO

Vitalyze.Me Saude e Tecnologia S.A. (“Companhia”) (BM&FBovespa:
VTLM3) em cumprimento ao disposto no inciso XXI, pardgrafo Unico, da
Instrucdo CVM n9. 358/02, conforme alterada, vem a publico reapresentar o
Fato Relevante que foi divulgado no dia 25 de outubro de 2016, seguindo
solicitacdo encaminhada pelo Oficio CVM n2 393/2016/CVM/SEP/GEA-2, com
o objetivo de indicar as premissas da projecao que podem ser influenciadas
pela administracao e quais escapam ao seu controle.

A Companhia informa que iniciou a divulgacao de suas projecdes (Guidance)
em 25 de outubro de 2016 para os exercicios de 2017, 2018 e 2019, que
passarado a constar também no item 11.1 do seu Formulario de Referéncia.

As premissas que originaram este Guidance foram as seguintes:

Os valores divulgados na projecao da Companhia sao expectativas baseadas
no mapeamento realizado pela empresa no setor de saude e na inovacao que
o produto agregaria ao seu consumidor final, para os préoximos anos (2017 a
2019).

Assim, as premissas que estdo dentro do controle da empresa sdo: (i)

numero de médicos credenciados, que serdo o principal canal de venda da
empresa, pois estes fardao a prescricdo do exame ao seu paciente, com o
objetivo de identificar potenciais doencas de acordo com seu mapeamento
genético. Além de identifica-las, o objetivo do produto (tecnologia) é a
prevencdao, com o acompanhamento do paciente pela plataforma digital
proprietaria da Companhia, que indicara o médico correto para fazer o
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monitoramento para a prevenc¢ao de doengas, com indicacdes de exames,
suplementos e de um programa de qualidade de vida que melhore o bem-
estar e a longevidade daquele paciente. (ii) o nimero de exames por ano,
gue esta relacionado ao credenciamento dos médicos, pois assumimos que a
maior parte das vendas da Companhia sera pela prescricao de exames pelos
médicos conveniados. (iii) As rubricas receita liquida e EBITDA estdo
correlacionadas as premissas acima, pois os custos de estrutura comercial e
despesas administrativas foram dimensionados de acordo com o crescimento
do nimero de exames e médicos.

As variaveis que estao fora do controle da administracao da companhia sao:
(i) ambiente politico, (ii) ambiente econémico (iii) ambiente regulatério do

Brasil e do setor, que podem afetar nossas projecdes tanto positiva quanto
negativamente.

- Estima-se que no quarto trimestre de 2016 ocorram o0s primeiros
credenciamentos de médicos e clinicas para venda do kit de coleta de
material genético e atendimento aos pacientes para acompanhamento do
programa de qualidade de vida. As atividades de marketing serao lancadas
com visao mais institucional, falando da empresa e do produto. Inicia-se
também internamente o desenvolvimento da plataforma digital proprietaria.

- No primeiro trimestre de 2017 ocorrem os testes do sistema e do modelo
comercial, em forma de projeto-piloto. No segundo trimestre, devem ser
iniciadas as vendas por uma equipe comercial de 8 executivos. A forca de
vendas devera se concentrar nos estados de S3o Paulo e Rio de Janeiro,
alcancando, no final de 2017, entre 315 e 470 médicos credenciados, com
prescricdo total de 9.600 a 14.400 exames em um ano. Serdo utilizadas
atividades de marketing com uso de material especifico para venda aos
profissionais da saude e redes sociais para atingimento do publico de
pacientes (consumidor final). Apesar do EBITDA negativo em 2017, a previsao
é de que ao final do ano a Companhia ja atinja “break even point”.

- Em 2018, a forca de vendas devera se expandir para as principais capitais
brasileiras, através de uma equipe comercial de 12 executivos. Ao final deste
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ano, estima-se um numero entre 684 a 925 médicos credenciados
nacionalmente e entre 25.500 a 34.500 exames realizados.

- Em 2019, atingiremos escala nacional de vendas, com uma equipe comercial
composta por 16 executivos de vendas e um numero entre 1.050 a 1.280

médicos credenciados e entre 40.800 a 49.500 exames realizados.

Premissas 2017 ‘ pAkk:] 2019
N2 de exames por ano 9.600 a 14.400 | 25.500 a 34.500 | 40.800 a 49.500
Ne de médicos credenciados 315a470 684 a 925 1.050a1.280
Receita Liquida (RS milhdes) 15,0a22,0 40,0 a 54,0 63,8a78,0
EBITDA (RS milhdes) (4,8)a(3,2) 9,4a12,7 16,1a19,7

As projecdes estdo vinculadas ao projeto em desenvolvimento pela
“Vitalyze.Me” de analise de mapeamento genético voltado para a prevencao
de doencas, bem-estar e longevidade, que se utilizard de tecnologia e
sistema proprios a serem desenvolvidos em parceria com médicos
internacionais e apoiada por um time de tecnologia, por meio de uma
plataforma proprietaria.

As projecdes foram elaboradas e consideram a nossa expectativa acerca das
operacdes, tendo em vista, especialmente, a venda de exames pelos
seguintes canais: (i) médicos conveniados, (ii) e-commerce e (iii) assinatura
mensal do servico de acompanhamento do programa de bem-estar
(aplicativo).

Vale ressaltar que as projecdoes sao estimativas e que nao constituem
promessa de desempenho, de modo que poderdo ser revistas (positiva ou
negativamente) pela administracdo da Companhia a cada 12 meses, ou em
periodos menores, se necessario. O Guidance contém informacgdes
prospectivas, as quais estdao sujeitas a riscos e incertezas, pois foram
baseadas em crencas e premissas da administracdo e em informacdes
disponiveis no mercado naquele momento. Os resultados futuros podem ser
substancialmente diferentes daqueles expressos no guidance.

Sao Paulo, 09 de novembro de 2016.
Natasha Namie Nakagawa
Diretora de Relacdes com Investidores



