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Amazdbnia Celular RESULTADO ANUAL - 2005




« Elevacdo da margem EBITDA atingindo 37% sobre a receita liquida de

servigos no 4T05 e 32% no ano

* Depuracdo da base com a adocgdo de politica de aquisicdo de novos

clientes menos agressiva

» Significativa redugdo nas taxas de inadimpléncia ao longo do exercicio

atingindo apenas 2,5% da receita liquida de servigos no 4T05

* Reducdo das taxas de cancelamento no segmento pds-pago ao longo

do ano

+ Forte controle dos custos de aquisicao com reducao de 11% em

relacdo ao exercicio anterior
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+ Rentabilidade acima da média do setor em 2005
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* Rede com maior cobertura nas tecnologias GSM e TDMA




210 localidades atendidas 135 localidades atendidas
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* A Amazonia Celular & referéncia de eficiencia e qualidade no
setor de telecomunicagoes no Brasil.

* Prémio Consumidor Moderno - o malor & mais importante prémio de
Relagdes de Consumo do Mercado Brasileiro reconheceu que a Amazonia Celular

& a melhor da categoria Telefonia Movel Regional

+« As 150 Melhores Empresas para Voce Trabalhar = A Amazonia Celular
integra o grupo das 150 empresas destacadas na nona edicas do Guia Exame -

Vocé S/A

« As Melhores em Gestio de Pessoas - A4 Amazinia Celular esta entre as 82
melhores empresas na gestao de pessoas, de acordo com pesquisa realizada pelo

jernal Valor Economico.
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e FINANCEIROS 4TO05 E 2005
Amazdnia Celular




":_ Amazdnia Celular | Resultados

Base de Clientes
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- 16 mil adigdes liquidas no trimestre - Depuragac da base com postura

C imento d e base de cllents comerdal racional & menos agressiva
r-wr;!:::u P g - Pequena reducao de 2,6% na base de

clientes no ano
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Taxa de Cancelamentos
(%% anualizado)
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- Redugio no nivel de cancelamentos do - Elevagao no nivel de cancelamentos
segmento pre-pago no trimestre consclidade em fungio do aumento na taxa

) de cancelamento do segmento pre-pago em
- Estabilidade das taxas de cancelamento conseaténda da qualidade das aquisicSes

do segmento pos-pago realizadas em 2004




Receita Liquida de Servicos
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. Hi_#h-h'.‘iﬂ- na receita liguida de servigos
- Pequena reducho de 3% na receita devido: menor volume de vendas,
llaulda & 3 i tr introducao das regras do SMP em ago/ 2004
iqui & servigos no trimestre

e reajuste de apenas 4,5% no VC-1 em

jul/ 2005,




Receita Liquida de Servicos - pro-forma
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- AQ ajustarmos as receitas de servigos am
funcaoc das mudancas das regras do SMP,
verificamos em 2005 uma reducac de 5%
em relagao a 2004 devido principalmente ao
aumento da carteira de pré-pagos « da
inexistencia de reajuste de VU-M no 1505

- Paquens reducio de 3% na receita
liguida de servigos no trimestre
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- Redug o decorrente do aumento da
carteira de clientes pre-pagos e da
o : : inexistencia de reajuste de VU-M no 1505 &
- Elevacho dos ARPUS pos & pré-pago no do bill & keep que foi implementado em
trimestre 01/08,/04

- Reajuste da VU-M (4,5%s) apenas para o
VC- 1 & somente & partir de 17/07/05




ARPU - pro-forma
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Mesmo ajustando-se os ARPUs de acordo
com & implementacho do SMP, cbierva-1a
redugac decorrente do aumento da carteira

- Elevacao dos ARPUS pos & pré-pago no de pré-pagos, da inexistencia de reajuste de
trimestre VU-M no 1505 & da introducac do bill & keep
em agosto/ 04

Destaca-se que o reajuste da VU-M em 2005
(4,5%:) foi apenas para as chamadas locais &

somente a ﬁﬁr ille |'|.ihl|:|-




Despesas de Vendas e Marketing
(RS milhoes)
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- Relativa estabilidade nas despesas de - Reducho de 11% & relagho a 2004 como
vendas ¢ marketing ao longo do ano :wuliﬁincil de estratégia comercial menos
agressiva




Custo de Aquisicao
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relagac ao trimestre anterior em fungio de competitivo, o custo de aquisi¢ao por clients
menores subsidios, descontos promoconais foi 11% inferior ao registrado em 2004

e despesas com publicidade e propaganda




Inadimpléncia
(R$ milhoes)
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= Estabilidade dos miveis de inadimplencia - Queda expressiva nos niveis de
em relacho ao rimestre anterior inadi mplencia no ano




EBITDA
(R% milhoes)
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- Maior margem EBITDA sobre a receita - Apesar do “i".'“'!““tﬁ dla tu‘mﬁ'ﬁ“ a
liguida de servicos desde a entrada no SMP margem EBITDA foi 7.6 p.p. acima da

registrada em 2004
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Resultado Liquido
({R% milhoes)
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- Resultado liquido impactado por provisao para perda de ativo fiscal

diferido no montante de R$34 milhoes (Instrucao 371 da CVM) & por
perda com variagao cambial
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Fluxo de Caixa Livre
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- Fluxo de caixa livre negative no ane em funcho do malor pagamento de ampréstimos, da
elevacao do pagamento a fomecedores & do efeito negative das operagoes de hedge




Divida Liquida
(R% milhoes)
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- Redugao da divida liquida nos dltimes 2 - Paquena slevacho da divida liquida para
trimestres RE222,0 milhdes em 2005
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Divida Total / EBITDA Divida Liquida / EBITDA
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- Boa evolucho dos indicadores refletinds melhorias operacionais « susteridade

fimanceira
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Base de Clientes {mil) Receita Liquida de Servigos - Despesas de Vendas e
Pro-forma (R milhoes) Marketing (R$ milhdes)
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« Foco em fidelizacao e retencac
« Manutengdo da rentabilidade

+ Crescimento qualificado

« Maior investimento em imagem




TELEMIG CELULAR
PARTICIPAGOES 5.A.

Telemig Celular RESULTADO ANUAL - 2005




« Maior lucro liquido da sua historia (R$174 milhces)

*« Maior margem EBITDA do setor pelo segundo ano consecutivo

* Posicao de caixa liquido de R$450 milhoes

*« Crescimento de 20% da base de clientes ( 567 mil adicoes liquidas)

* Consolidacao da rede GSM/EDGE. Maior cobertura do Estado

* Sucesso nas operacoes na Regiao do Triangulo Mineiro (12,4% de

market share em 7 meses de operacao, benchmark mundial 4° entrante)




Rentabilidade x Crescimento
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* Maior rentabilidade do setor em 2004 e 2005
e




Localidades Atendidas

w4 s
483
ate
e e
ikt
5T It Fy by
£l
Fei 198 b1 |
184
(HT]
n
Thlk Tk ElEL 2 TRk 155 i5hn ik pret
e frac ot | o A by ] o T
B Talemig Codule  Concomenis & B Tolemip Coulwr  Comcomenda & Concrrmis B Corcorenis ©

*» Rede com maior cobertura nas tecnologias GSM e TDMA




Cobertura (dez/05)

‘: Telemig Celular

GSM

TDMA

211 localidades atendidas

201 localidades atendidas




‘;___ Telemig Celular | Operacao no Triangulo

¢ O market share atingiu o patamar de 12% em 7 meses de operagao,
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* ATelemig Celular & a empresa lider no Estado de Minas Gerais & & referéncia
de eficiéncia e qualidade no setor de telecomunicagoes no Brasil.

+« Ags melhores da Dinheira 2005 - melhor empresa de telecomunicacoes pelo

2% ano consecutive conferido pela Isto E Dinheiro, uma das principais revistas

economicas do Pais,

* Prémio ABRAREC - Programa Voce foi reconhecido pela Assoclacao Brasileira

il ﬁ.‘. i :1 das Relagoes Empresa Cliente como o melhor Programa de Relacienamento com

Clientes do Brasil’.
« As Melhores em Gestao de Pessoas - A Telemig Celular esta entre as 82
waie:  melhores empresas na gestao de pessoas, de acordo com pesquisa realizada

pelo jernal Valor Econdmico,




RESULTADOS OPERACIONAIS E
FINANCEIROS 4TO5 E 2005




Base de Clientes
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Expressiva elevacho nas adicoes liguidas

- Bage de clentes atingiu 3,3 milhdeas de [ 24%% maicres que 2004)
lient
T A A o : - Crescimants da base de clientes pos-
302 mil adigtes liguidas no trimestre - pagos de 13% {(acima do atingido em
bom crescimento nos segmentos p-ﬁ-:l—plgn 2004)
& pré-pago

- Cregciments de 200 am relacis a 2004




Taxa de Cancelamentos
(%% anualizado)
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- Expressiva reducac nas taxas de - Estabilidade nos niveis de cancelamento
cancelamentos tanto no segmento pos-pago do segmeanto pot-pago, apesar do forte

quanto no segmento pre-pago no 4TOS acimamento do ambisnte competitivo
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Receita Liquida de Servicos = Pro-forma
{(R$ milhoes)
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4 - - Ao ajustarmos as receitas de servicos am
- Receita de servigos se elevou RS 3,6 fungao das mudancas das regras do SMP,
wearnficamos em 2005 uma l!ll!'l.l'-ﬂl;-il:l de R542

milhdes & m relagao ao exerccio anterior

milhoes em relagao ao trimestre anterior




; Telemnig Celular Resultados

ARPU - Pro-forma
(R$)
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Mesmo ajustando-se os ARPUs de acordo
com a implamentacho do SMP, observa-se
Iy _ redugas decorrente do aumento da carteira
- Estabilidade no ARPU consolidado de pré-pagos, da inexistencia de reajuste de
VU-M no 1505 & da intredugao do bill & keep
em agosto,/ 0d

Destaca-se que o reajuste da VU-M em 2005
(4,.5%) foi apenas para as chamadas locais
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Despesas de Vendas e Marketing
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relacionado aos maiores esforgos para Triangulo Mineiro « acirramento do

creschmento cenarno competitivo
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Custo de Aquisicao
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~ Apasar do amiients sitamente compatitive, Elevacho no custo de aquisicho por cliente

o custbo de aquiticho por ciente parmanecel . : =1
relativamente estavel ao longo de 2005 s Tungla 40 amilenie compatitive
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Inadimpléncia
(R$ milhoes)
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- Os niveis de inadimplencia como percentual - s niveis de inadimplencia permanecem
da receita liquida de servicos foram superior sob contrale & eanktre of mais baixos do

em 0.5 p.p. quando comparado ao 3TOS sebor
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EBITDA
(R$ milhoes)
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- Maior margem do setor pelo segundo ano
consecutivo
A reducho da margem no 4TOS esth - Margem EBITDA de 38%: sobre a receita
principalmente relacionada as despesas de liguaicla total

aquisicho & retencho de clientes

- Margem EBITDA madia do setor de

telecomunicactes de 24%: sobre a receita
liquida total
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Lucro Liquido
(R$ milhoes)
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Reducao devido a perda com variacho Maior luaro da sus historis

canvbi al Resultads 9% supearior ao registrado am
FhiDa
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Fluxo de Caixa Livre
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- Mesmo considerando os investimentos na Regiao do Trangulo Mineiro,
a Companhia apresentou expressiva geracao de caixa no ano
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Divida Liquida
(R$ milhoes)
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- Divida iquida astivel

- Posicao liquida de caixa de RE450 milhdes
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Divida Total / EBITDA Divida Liquida / EBITDA
soos [ - : - T O

- Sollda estrutura financeira « de capital

Evolucho consistente da relacho Divida Total / ERITDA nos ulti mos periodos

- Manutencho de balancoe com a alavancagem reduzida
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Departamento de Relagdes com Investidores

Leonardo Dias / Renata Pantoja / Femanda Ribeiro
Fones: 55-61-3429-5673 f 5616 / 5617
Fax: 55-61-3429-5626

E-mail: ri@telepart.com.br

Informacoes adicionais estao disponiveis nos sites:

www . telemigholding.com.br
www . telenorteholding.com.br
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Amardnis Catuler  Tehemig Celular

Esta apresentacao contem previsoes acerca de eventos futuros. Tais previsoes nao
constituem fatos ocomidos no passado e refletem apenas expectativas dos administradores
das Companhias. Os termos “antecipa”, “acredita”, "estima”, "espera”, "prevé”, "pretende”,
“planeja”, “projeta”, "objetiva”, bem como outros termos similares, visam identificar tais
prévisoes as quais evidentemente envolvem rscos ou incertezas previstas ou nao pelas
Companhias. Portanto, os resultados futures das operacoes das Companhias podem diferir
das atuais expectativas & o leitor nao deve se basear exclusivamente nas posicoes agui
realizadas.

Estas previsoes emitem a opiniao unicamente na data em que sao feitas e as Companhias

nao s& obrigam a atualizi-las 4 luz deé novas informacgoes ou de seus desdobramentos
futuros,






