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COMUNICADO AO MERCADO 

Comentários dos analistas de research 

 

 

São Paulo, 22 de julho de 2021. A CSU CardSystem S.A. (B3: CARD3) (“Companhia”), líder no 

mercado brasileiro em soluções tecnológicas de última geração para meios de pagamento, 

customer experience e fidelização e incentivo de clientes, comunica que foram disponibilizadas 

informações recentes relacionadas à Companhia e nossas ações CARD3 pelos analistas da Nord 

Research, transcritas a seguir: 

 

“Mesmo com os percalços no caminho, a companhia entregou um crescimento médio 

de 20% no Ebitda desde 2013. 

Seguindo essa tendência, a divisão CardSystem (cerca de 80% do Ebitda da companhia) 

deve continuar apresentando bom ritmo no crescimento de novos contratos e em 

cartões faturados. 

Já na divisão Contact, o crescimento deve seguir refletindo sobretudo os cortes de 

despesas, investimentos em tecnologia e novos contratos. 

Depois da aquisição de 4% do Fitbank, a companhia fez o lançamento da Blue C, sua 

nova unidade de negócios focada em Banking as a Service, que é basicamente uma 

plataforma para oferecer a criação de um banco sob demanda aos seus clientes. 

CARD é a “fintech” que o mercado não percebeu, e o mais interessante é que o mercado 

não está cobrindo a companhia, mesmo com o crescimento médio de 20% no Ebitda e 

negociando a míseros 8x Ebitda. 

Mesmo acumulando uma alta de +55% no ano, CARD segue barata. Negociando a 8x 

Ebitda, CARD é uma fintech negociando a preço de banana. 

Compre CARD 

Nord Research”  

 

 

Ricardo Ribeiro Leite 

Diretor de Relações com Investidores 
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NOTICE TO THE MARKET 

Comments from research analysts 

 

 

São Paulo, July 22, 2021. CSU CardSystem S.A. (CARD3:BZ) (“Company”), a leading company in 

the Brazilian market in state-of-the-art technological solutions for payment means, customer 

experience and clients’ loyalty and incentives, informs that recent information related to the 

Company and our shares CARD3 has been available by Nord Research analysts, transcribed 

below: 

 

“Even with the setbacks on the way, the company delivered an average Ebitda growth of 

20% since 2013. 

Following this trend, the CardSystem division (approximately 80% of the company's 

Ebitda) should continue showing a good pace of growth in new contracts and in billed 

cards. 

In the Contact division, growth should continue to reflect, above all, cuts in expenses, 

investments in technology and new contracts. 

After acquiring 4% of Fitbank, the company launched Blue C, its new business unit 

focused on Banking as a Service, which is basically a platform to offer on-demand bank 

creation to its customers. 

CARD is the “fintech” that the market has not noticed, and the most interesting is that 

the market is not covering the company, even with the average growth of 20% in Ebitda 

and trading at only 8x Ebitda. 

Even accumulating an increase of +55% in the year, CARD remains cheap. Trading at 8x 

Ebitda, CARD is a fintech but trading at a bargain price. 

Buy CARD 

Nord Research” 

 

 

Ricardo Ribeiro Leite 

Investor Relations Officer 


